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Asteptam cu interes sugestiile si completarile referitoare
la materialul publicat si, totodata, va oferim sprijinul de
a transmite informatiile dumneavoastra din domeniul
pieselor si tehnologiilor auto, in colaborare cu MATEROM.
Asadar, va invitam sa ne contactati la urmatoarea adresa
de e-mail: marketing@materom.ro

Daca aveti nevoie de consultatii tehnice referitoare la
produsele noastre le puteti gasi la consilierii nostri de
vanzari.

Adresa site: www.materom.ro

Revista publicata de:

Departamentul de Marketing, MATEROM
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Ec. loan Matei Baciu - Director General,
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"Informatiile despre articole sunt prezentate sub rezerva
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2 MATEROM DIALOG



“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

STIMATI CLIENTI

E D ITO RIAL DRA(I;IISCTCI)II\]SIG(I“;ITITORI

Pe o varad caniculara la MATEROM se munceste intens, procesele de
inovare si proiectele de dezvoltare in scopul cresterii satisfactiei clientilor
nostri sunt n plind desfasurare.

Se munceste intens la perfectionarea sistemelor informatice, tocmai
am finalizat upgrade-ul sistemului SAP ERP versiunea 4.7 la versiunea
ECC 6.0 EHP 5 iar momentan se implementeaza solutia SAP CRM 7.0.
Aceste sisteme ne permit gestionarea relatiei cu fiecare client intr-un
mod personal, astfel cunoscand profilul si nevoile fiecaruia in parte
pentru a putea oferi ceea ce se asteaptd de la noi: promtitudine Tn
ofertare, construirea ofertelor conform cu profilul clientului, rezolvarea
prompta a tututor cerintelor sau reclamatiilor, eliminarea greselilor si a
neconformitdtilor, realizarea unui marketing de tip 3.0 pe segmente de
piata corect delimitate.

Din dorinta de a fi cat mai aproape de clientii nostri si de a asigura o
bund livrare a produselor s-a deschis un nou depozit regional la Craiova
si n cateva saptamani vom taia panglica de inaugurare a depozitului din
Pitesti . Tn Bucuresti, pentru a oferi promtitudine in livrarea comenzilor
am deschis inca un depozit in zona Militari. Astfel, MATEROM va avea la
finele acestui trimestru 10 depozite regionale si nu ne vom opri aici.

Director General Adjunct, Veti gasi in oferta noastra noi branduri precum MOOG, DRI, CORTECO,
RODICA BACIU KW, dar si multe pachete promotionale care asteapta sa le descoperiti in
portal.materom.ro sau care va pot fi prezentate de catre echipa noastra
de specialisti vanziri. Tn spatele acestor produse se afla companii mari
cu zeci sau sute de ani de istorie pe experienta carora ne putem baza .

Tot Tn aceastd perioada ne pregatim sa participam la un eveniment
deosebit de important si anume, Salonul Auto Bucuresti 2012, care va
avea loc in luna octombrie si unde speram sa ne intalnim personal cu cat
mai multi dintre clientii nostri pentru a le prezenta noile oportunitdti de
dezvoltare a colaborarii.

Speram ca toate aceste eforturi sa contribuie la dezvoltarea unor bune
relatii comerciale, parteneriate durabile care sa ne aduca tuturor succes
in afaceri si implinire profesionala.

Sa auzim de bine !
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VIZITA OFICIALA LA MATEROM - SCOALA ALTFEL

Cati dintre dumneavoastra nu v-ati dorit ca scoala sa fi fost

altfel? Macar un pic, macar o zi, macar odatd sa fie mai mult
decat o clasa cu banci de lemn, cu o catedra mare si cu o tabla
plina de exercitii de matematica nerezolvate.
Copii fiind, ne bucuram de o excursie in afara orasului, fie ea
si pentru o singura zi , de o vizita la gradina zoologica, de un
spectacol la teatrul de papusi sau de o “expeditie” prin muzeele
orasului. Ei bine, anul acesta Ministerul Educatiei a hotarat, in
premiera pentru Romania, ca in perioada 2-6 aprilie 2012, in
scoli sa se desfasoare programul “Scoala Altfel”.

Scoala altfel este un program dedicat activitatilor educative
extracuriculare si extrascolare, principalul obiectiv al acestuia
fiind implicarea elevilor si a profesorilor in activitati de educatie
non-formala, care sd puna in valoare talentele, preocuparile
extrascolare si competentele elevilor, in domenii cat mai
diverse si interesante. Un proiect indraznet al Ministerului
Tnvatamantului a preschimbat astfel, ultima sdptdmana de
studiu de dinaintea vacantei de Pasti intr-o scoala a bucuriei si
a intdmplarilor inedite. Copiii trepideaza de emotia de a merge
a doua zi la scoala, pentru ca ii asteapta aventuri inca si mai
atractive decat cele rezervate pentru vacanta lor alaturi de
parinti.

“Scoala altfel” a fost prilejul cel mai bun pentru copii sa se
pregateasca pentru intrarea in vacanta, facand o trecere lina
catre dulcele rasfat din familie, iar, pentru invatatori, ocazie
buna de a-si exersa creativitatea.

Materom a avut onorea sa primeasca vizita clasei a 4-a a
Gimnaziului Alpha si Omega din Targu-Mures sub indrumarea
d-nei invatdtoare Camelia Zugrav, cei 15 elevi au fost primiti
de catre domnul loan Matei Baciu Director General si doamna
Rodica Baciu, Director General Adjunct. Sala de conferinte s-a
umplut repede de voiosie si rasete de copii, insa seriozitatea

s-a instalat imediat, la vizionarea unui film de prezentare al
companiei Materom. Pentru ca vizita a fost una oficiala, fiecare
dintre ei a primit cate un ecuson de vizitator pentru a avea
acces la toate departamentele si o ciocolatd calda pentru a
prinde putere si pentru a rezista turului de 4 ore al sediului
Materom.
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“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

Cuminti si ascultatori, curiosi si surpinsi de multitudinea
informatiilor pe care le primeau, elevii au vizitat pe rand
Departamentul Management, Juridic, Economic, Marketing,
Comercial, Apovizionare, IT, Administrativ, Calitate, Dez-
membrari, Transport, si nu in ultimul rdand Departamentul
Logistic.

Pe parcursul vizitei, elevii gimnaziului Omega au fost
incantati de stivuitorul la care li s-a explicat mecanismul de
actionare si caruia i s-a facut o demonstratie , s-au aratat
interesati de Departamentul Comercial, unde Directorul le-a
explicat despre componentele masinii si despre modalitatile
de achizitionare a componentelor prin site-ul Materom, si au
pus o multime de intrebari , in special baietii, despre marci
auto si preturi la diferite componente.

Vizita la Materom li s-a parut scurta, dar cadourile pe care le-
au primit la plecare si promisiunea ca vor reveni a reinsufletit
atmosfera pentru elevii Gimnaziului Alfa si Omega.
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” fn sdptdména ”Scoala altfel” am
fdcut multe lucruri, dar cel mai mult
mi-a pldcut cénd am fost la firma Ma-

terom. La Materom noi am fost dusi T e
. L — . Yolugan $onbsor
cu trei masini ale firmei....Am vdzut 14 d \ 1
multe departamente, dar cel mai inte- .
N X . 15 P
resant a fost atunci cdnd ni s-a ardtat

cum se manevreazd stivuitorul....
A fost foarte frumos la Materom”
Dascdl Dragos

” ... Apoi am plecat la bi-
roul de resurse umane
acolo unde se angajeazd si 4
se concediazd oameni. Am
ajuns apoi la dezmembrdri.
in atelier erau doud per-
soane care dezmembrau
piesd cu piesd un Peugeot
albastru 308. ...Aceastd zi
a fost cea mai frumoasd zi
din Sdptdmdna Altfel ! 7
Cdlugdr Serban

Leontina Bota
Auditor intern calitate

Luciana Sand , -
Specialist marketing ol Ml ol ot farn, ol e
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www.materom.ro

SOLUTII PERFORMANTE
DE MANAGEMENT
AL AFACERILOR

in data de 26 aprilie 2012, compania Materom a sirbé&torit
finalizarea Upgrade-ului ERP SAP la ultima versiune din data
curenta. Implicarile echipei de Upgrade au fost mari si inca
odata, s-a dovedit seriozitatea tuturor prin modul de actionare.
Materom a implementat in anul 2006 sistemul SAP ERP, pentru
a beneficia de cea mai performanta solutie de management al
afacerilor. In perioada scursa de atunci, SAP a inovat continnu
solutia sa, atat din punct de vedere tehnic cat si functional,
punand la dispozitie in cadrul procesului curent de mentenanta
0 noua versiune, denumita tehnic ECC 6.0.

n septembrie 2011, in urma unei analize, Materom a identificat
o serie de avantaje semnificative si a decis upgrade-ul solutiei
actuale la cea mai noua versiune SAP, proces finalizat din punct
de vedere tehnic in luna mai 2012. lata cativa factori care au
contribuit la decizia Materom:

e Performanta tehnica imbunatatita;

e Acces selectiv, in functie de nevoile proprii, la ultimele
functionalitati puse la dispozitie de SAP, alegand din Pachetele
de Tmbun&tstiri numai pe acelea relevante si necesare, in
ritmul propriu;

* Renuntarea treptata la modificarile si adaugirile realizate
initial, prin transferarea lor in functionalitati standard SAP;

e Accesul la cele mai bune practici pentru procese de business
* Reducerea necesarului de suport pentru dezvoltarile
non-standard;

Echipa de proiect UPGRADE ERP MATEROM

e Accesul la mentenanta curentd pana in 2016 si posibilitatea
de extindere a acesteia pana in 2020;

Primul pas fiind finalizat cu succes, perioada urmatoare
deschide pentru Materom noi posibilitati de a mari valoarea
adusa SAP ERP:

e Realizarea in pasi mici a nlocuirii modificarilor anterioare,
una cate una, cu procese standard SAP;

¢ Implementarea de noi procese si functionalitadti disponibile
in noua versiune;

e Implementarea ultimelor versiuni ale unor noi solutii /
module functionale ( Customer Relationship Management,
Project and Porfolio Management, Supply Chain Management)
in perfecta integrare si sincronizare cu SAP ERP.

SAP Romania a sprijinit Materom pe tot parcusul procesului
de evaluare si implementare a noilor functionalitati si a
noilor solutii, astfel Incat compania sa poata oferi clientilor si
furnizorilor sai procese integrate, flexibile si eficiente.

Doamna Rodica Baciu, Director Executiv Materom, confirma
angajamentul companiei catre inovatie si excelenta 1in
domeniu: “ Solutiile SAP sustin perfect si eficient viziunea
Materom, viziune centrata pe satisfactia partenerilor nostri de
afaceri, clienti si furnizori. Echipa Materom a inteles valoarea
adusa de solutiile SAP, compania putand oferi acum servicii la
cele mai inalte standarde europene. SAP va juca in continuare
un rol strategic si va fi un suport de incredere in procesul de
transformare si dezvoltare al Materom.”

Materom multumeste tuturor pentru dedicarea si seriozitatea
de care au dat dovada, nu doar Key-userilor ci tuturor
persoanelor din companie.

Florin Burlacu
Channel Sales Manager, SAP Romania
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“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

ATEROM va participa la

ccesorii

M aterom va participa anul acesta la Salonul Auto Bucuresti
& Accesorii 2012 (SAB&A 2012), eveniment ce se va
desfasura in perioada 19 — 28 octombrie 2012 in traditionala
locatie, Romaero Bdneasa, unde isi va prezenta produsele si
serviciile intr-un stand amplu, structurat si destinat vizitatorilor
din intreaga tara.

SAB&A 2012 este o expozitie auto cu caracter interactiv, ce
invita vizitatorii (specialisti si public larg) sa descopere intr-un
singur loc oferta producatorilor, importatorilor si dealerilor de
autovehicule, componente, piese de schimb si accesorii.

Pe durata a 10 zile, pe o suprafatd de peste 15.000 mp,
Salonul Auto Bucuresti & Accesorii 2012 ofera posibilitatea
participantilor sa expuna ultimele modele de autoturisme si
autovehicule utilitare usoare si grele, piese si accesorii auto,
sisteme audio & navigatie, echipamente si utilaje pentru
service-uri si spalatorii, presa de specialitate, precum si oferta
societatilor de leasing si de asigurari auto.

Editia din 2011 a Salonului Auto Bucuresti si Accesorii,
organizata intr-o perioada dificila din punct de vedere
economic, a reunit 58 companii pe o suprafata de aproximativ
11.000 mp (9.000 mp in cadrul Pavilioanelor 106, 107 si
2.000 mp suprafata exterioara, o arie dedicatad drive testelor
si demonstratiilor auto, precum si spatii de parcare pentru
vizitatori - 800 locuri si expozanti - 300 locuri).

Pentru anul 2012, organizatorii
vin in Tntampinarea companiilor
care doresc sa se aldture cu o
perioada de desfasurare extinsa,
respectiv 10 zile, interval in care
acestea sa aiba posibilitatea de a
stabili mai multe contacte si de a
finaliza mai multe contracte.

Un sistem de informare special
conceput pentru acest salon, va
ajutalapregatirea evenimentelor.
Pentru o promovare eficienta a
tuturor segmentelor tematice
ale Salonului, se va demara o

1] 1
i 18

e - [
IFT/ SALONUL AUTO BUCURESTI
= s Accesorii

5 -9 OCTOMBRIE 2011
3 ZILNIC INTRE 10,00 - 20,00 & .

‘i

campanie de publicitate si PR 2 saptamani inainte si pe toata
perioada desfasurarii evenimentului: stiri, reportaje siinterviuri
acordate diverselor canale media; inserturi in presa auto de
specialitate: Auto Show, Pro Motor, Auto Puls, Cargo Magazin,
Total Transport etc, parteneriat media cu spoturi, concursuri
interviuri si transmisiuni live din cadrul evenimentului.

Activitatea la standul Materom va fi una intensa intru-cat se vor
desfasura training-uri si seminarii pe diferite teme, sustinute

de specialisti ai celor mai cunoscute branduri de piese auto.
n cadrul acestora se va discuta despre produsele care vor fi
expuse, sfaturi tehnice si inovatii de ultima ora.

Informatii suplimentare veti gasi in numarul 15 al revistei
Dialog Materom, din luna octombrie 2012. Va asteptam sa ne
vizitati la standul nostru din cadrul SAB&A.

g

BT P INT RN NN

MATEROM DIALOG 7



" Daca trebuie sa rezolvi repede,
ar fi bine sa rezolvi simplu.

REZOLVA SIMPLU. REZOLVA CU MOOG. mmenom

Reparatiile la directie si suspensie sunt adesea activitati care implica multa manopera si consum de timp. Cu MOOG
este mai simplu. Mecanicii vor gasi o gama vasta de piese pentru autoturisme si vehicule comerciale intr-un catalog
usor de consultat. Avand una dintre cele mai bune acoperiri a parcului auto, MOOG va ofera ce va trebuie.

FEDERAL MOOG

0 www.fmecat.eu www.federalmogul.com
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“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

Amintiti-va de senzatia de nou

Majoritatea acestor simptome sunt un semn
ca automobilul dvs. trebuie verificat

N[ N[ h

()

Y e | JAN 5

Lipsa de precizie la Instabilitate la rafale de vant Ruliu sau miscari oscilante in viraje
schimbarea directiei

“ \ ™

7\

IR\ =

Uzura neuniforma a pneurilor Zgomote, batai sau ciocanituri Volanul vibreaza la viteze mai mari
de la puntea fata sau spate

Defectiunile la directie si suspensie sunt unele dintre
cele mai intalnite cauze pentru care automobilul dvs.
nu trece de inspectie. Uzura reduce performanta,
manevrabilitatea, confortul si securitatea — de ce
sa nu o verificati astazi? Ignorarea problemei poate
cauza costuri mai mari cu reparatiile — sau chiar un
accident grav.

Inlocuirea pieselor individuale pe m&sura uzurii \ T
poate fi un proces costisitor si consumator de timp. 1
Acum oferim kituri complete care inlocuiesc toate
componentele importante la o singura reparatie. A" g L~

Costul total cu manopera este mult mai mic si
montarea tuturor pieselor principale la o singura
reparatie poate reda senzatia de ‘nou’ si poate asigura

siguranta dvs. si a pasagerilor. Kit de reparatie complet

REZOLVA siMPLU. RezoLvA cu L7 (0] 1] o OrREERAL
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REZOLVA
SIMPLU

romotic

Preturi speciale pentru produsele _Pret
. discontabil

Tip Auto Denumire Cod Produs fara TVA,
BMW 5 (E60) 07.03 - Cap de bara stg/dr BM-AX-3683 105 RON
BMW X5 (E53) 05.00 - Cap de bara stg/dr BM-ES-2113 89 RON
BMW X5 (E70) 02.07 - Cap de bara stg/dr BM-ES-5621 80 RON
BMW 3 (E46) 02.98 - 04.05 suport, trapez BM-SB-2202 239 RON
Ford TRANSIT 01.00 - 05.06 Brat/bieleta suspensie, stabilizator FD-LS-6620 115 RON
CITROEN JUMPER 04.02 -
PEUGEQOT BOXER 04.02 - Articulatie sarcina/ghidare stg/dr FI-BJ-0512 80 RON
FIAT DUCATO 04.02 -
OPEL ASTRA G 02.98 -12.09
OPEL ASTRA H 03.04 - Articulatie sarcina/ghidare stg/dr OP-BJ-5583 50 RON
OPEL ZAFIRA (A05) 07.05 -
OPEL VECTRA C04.02 -
FIAT CROMA 06.05 - Suport, trapez stg/dr OP-SB-2812 139 RON
AUDI A4 (8E2, B6) 11.00 - 12.04
AUDI A4 (8EC, B7) 11.04 - 06.08 Brat, suspensie roata stg/dr VO-TC-0892 259 RON
SEAT EXEO (3R2) 12.08 -
FORD FOCUS C-MAX 10.03 - 03.07
FORD FOCUS 11 11.04 - Articulatie sarcina/ghidare stg/dr VV-BJ-3653 55 RON
VOLVO S40 Il (MS) 01.04 -

* Preturile nu contin TVA si sunt discontabile.
**promotia este valabila in limita stocului disponibil
***nu se acorda retur la produsele care fac obiectul promotiei
**%* pentru detalii va rugam sa consultati reprezentantul de vanzari alocat zonei aferente
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“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

Magneti Marelli — la Salonul Auto MAGNErl
China 2012

ARELL

n conformitate cu tema evenimentelor din acest an, “Lideri prin inovare”, Magneti
Marelli participa la Salonul Auto China 2012 propunandu-si sa expuna tehnologii de varf,
cum ar fi cele de iluminat si sisteme de injectie directe GDI, dar si intreaga gama de produse
ale domeniilor sale de afaceri.

Magneti Marelli a reinterpretat tema targului prin ilustrarea motto-ului propriu, “O parte
a...”, in conformitate cu trei mesaje-cheie, care combina principalele probleme auto ale
Chinei cu termenii angajamentului companiei in aceasta tara: sa contribuie activ la evolutia
dezvoltarii durabile (“O parte a Dezvoltarii Durabile”); introducerea unor solutii tehnologice
inovatoare pe o baza continua (“O parte de Inovare Perpetua”), contribuirea la dezvoltarea

industriei de automobile din China (“O partea a industriei de automobile din China”).

Aceste trei concepte sunt in mod clar sustinute la standul Magneti Marelli, in cadrul
pavilionului W1-W (pozitia 01), un spatiu deschis in care vizitatorii pot veni in contact
direct cu mediul de afaceri al companiei si cu scenariile intregii tehnologii auto, intr-un
itinerar dinamic, care include, de asemenea, o “camera obscura”, iluminata doar de catre
cele mai avansate tehnologii de iluminat auto si o serie de totemuri interactive, dedicate
solutiilor infotainment si de telematic3. in plus, evenimentul din acest an este deosebit
de semnificativ ca urmare a prezentarii noului Fiat Viaggio, pentru care Magneti Marelli
furnizeaza un numar mare de componente.

Tehnologii si sisteme

in interiorul standului, Magneti Marelli dedicd mult spatiu pentru produsele de iluminat
si pentru cele mai sofisticate tehnologii Xenon si LED-uri, afisand farurile si luminile din
spate si solutii de iluminat cu un impact din ce in ce mai semnificativ asupra sigurantei,
consumului de combustibil si cercetarii calitative. De fapt, estetica este un aspect pe care
producdtorii se concentreaza tot mai mult cu scopul de a personaliza “ochii” automobilului,
de a imbunatati recounoasterea si personalitatea fiecarui automobil, ca si in cazul farurilor
complet echipate cu LED-uri montate pe Mercedes-Benz CLS, unul din multele exemple
excelente de amestec de functionalitate, design si capacitate tehnologica realizate in acest
domeniu de catre Magneti Marelli Automotive Lighting.

Prezenta Magneti Marelli, la Auto China, se completeaza cu sistemele de evacuare cu
suspensii si zona de amortizoare de soc. in zona de suspensii si amortizoare, un accent
deosebit se pune pe rolul cercetarii in utilizarea de materiale mai usoare, cu proprietati de
rezistenta egale, cu scopul de a reduce greutatea vehiculului si, in consecintd, consumul de
combustibil.

n timpul evenimentului Auto din China, demn de mentionat este prezentarea internationald
a noului Fiat Viaggio, pentru care Magneti Marelli furnizeaza mai multe componente hi-
tech.

Auto China reprezinta un punct de intalnire cruciald pe piata , in conditiile in care
Magneti Marelli este in curs de extindere, dupa cum s- a demonstrat de catre cele doua
societati mixte semnate in ultimele noua luni cu FUDI, pentru componente de propulsie,
precum si cu Wanxiang Compania Qianchao, pentru amortizoare.
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ODRI

RAUTONMOTIVE QUALITY

TEHNOLOGII PERFORMANTE

Produsele DRI sunt fabricate in conformitate cu normele principiului
LEAN, unde se cauta in mod constant imbunatatiri la toate procesele.

DRI este una dintre cele mai mari companii din lume, iar cand
vine vorba despre indeplinirea rapida si precisa a nevoii clientilor,
compania se bazeaza pe tehnologii de inalta performanta care asigura
productie cu pierderi minime de resurse.

Produsele DRI sunt in continua miscare, punand accent pe
imbunatatirea calitatii si pe minimizarea deseurilor. Flexibilitatea
asigura cicluri de productie de 1-5 unitati si mai mult de 100 de
categorii de produse pe schimb.

Majoritatea casetelor de directie DRI (cele care contin cifra “520”)
vin fara tirant axial si /sau cap de bara. Ca si argument de la furnizor:
unele coduri cu “520” au tirant axial, dar majoritatea nu au si s-a luat
decizia ca nici in viitor sa nu aiba...astfel aceeasi caseta se va potrivi
pe mai multe modele auto

12 MATEROM DIALOG

DE PRODUCIIE

n perioada 1 IULIE - 30 SEPTEMBRIE 2012 la
achizitionarea unei casete de directie DRI
primesti cadou un tricou personalizat DRI.

*pentru comenzile mai mari se recalculeaza numarul

de bucati al produsului cadou in functie de multiplul
cantitatii comandate.

**promotia este valabila in limita stocului disponibil
***nu se acorda retur la produsele care fac obiectul
promotiei

**** pentru detalii vd rugam sa consultati reprezentantul
de vanzadri alocat zonei aferente

***x*Imaginile produselor sunt cu titlu de prezentare




CALITATE &
TEHNOLOGIE

Cheia dezvoltarii afacerii dumneavoastra

incd din 1921, Nissens a furnizat, cele mai calitative sisteme
de racire. Eforturile companiei si investitiile Tn Cercetare si
Dezvolatre reprezinta un real beneficiu adus numarului tot mai
mare de clienti din intreaga lume.

Radiatoarele din aluminiu sunt alegerea perfecta pentru
racirea excelentda a motorului. Pentru a crea avantaje tehnice,
economice si de mediu, piata auto se indreaptda spre noi
tehnologii si materii prime. O noud tendinta implica utilizarea
de radiatoare din aluminiu pentru industria auto. Nissens ofera
acum o gama interesantd de radiatoare din aluminiu foarte
populare pe piatd. Rezultatul muncii companiei sunt noile
produse de racire din aluminiu, cu o calitate excelenta de lipire
si acoperire uniforma. Aluminiul este ideal pentru producatorii
de automobile si utilizatorii de masini, datorita disponibilitatii
materiei prime, a greutatii mai mici, a avantajelor non-corozive,
precum si a eficientei costurilor care astfel asigura solutii
excelente si eficiente de racire.

De ce sd alegeti un radiator fabricat complet din aluminiu?
Utilizarea de radiatoare bazate pe tehnologia full-aluminiu
ofera o serie de beneficii atractive, comparativ cu radiatoare

“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

Nissens

Performanta dovedita in tehnologia
full-aluminiu

¢ Radiatoarele Nissens fabricate complet din aluminiu
sunt produse pe baza celor mai noi si avansate
tehnologii, inclusiv in fabricatia complet automata si
in cadrul liniilor de asamblare.

e Procesul controlat de brazura (CAB), aplicat in
fabricarea radiatoarelor din aluminiu asigura o unitate
de rdcire cu structuri foarte puternice si durabile.

e Nissens foloseste Flux de vopsea pe toate
componentele critice, in scopul de a asigura o nalta
calitate in brazarea radiatoarelor full-aluminiu.

e Miezul radiatoarelor este produs cu tuburi
ramforsate, extrem de eficiente, aripioare dublu-
indoite, fante bine profilate si un tub mic pentru a
asigura durabilitate excelenta siracire de performanta.
e Radiatoarele Nissens full-aluminiu sunt usor de
manevrat si de instalat in caseta de plastic. In plus,
conceptul Multi-Fit asigura o instalare rapida si fara
cusur in mai mult de o aplicare.

* Toate produsele full-aluminiu au fost testate pentru
coroziune, vibratii, impuls de presiune, expansiunea si
performanta termica.

e Este important pentru Nissens sd ia in considerare
impactul asupra mediului, atunci cand proiecteaza
si fabricd produse. Compania este certificatd in
conformitate cu ISO 14001

conventionale fabricate pe bazd de plastic si materiale de
aluminiu, folosind alte tehnologii. Deoarece designul si
constructiile auto moderne au devenit mai complexe si mai
avansate tehnologic, cu mai putin spatiu pentru echipamente,
full-radiatoarele din aluminiu sunt alegerea perfecta in
comparatie cu solutiile de plastic, deoarece acestea sunt mai
usoare si mult mai flexibile.

Vo 4

J
"

n radiatoarele conventionale, rezervoarele de plastic sunt
instalate pe miez de aluminiu, cu o garnitura de etansare. Atunci
cand alegeti un radiator full-aluminum, utilizarea garniturilor
si riscul de rupere a tuburilor de drenaj sau achizitionarea
lor dintr-un material plastic fragil sunt complet eliminate.
Aluminiul este unul dintre cele mai abundente metale de pe
pamant. Din acest motiv, disponibilitatea materiei prime este
practic nelimitatd. Tn plus, materialul de aluminiu este perfect
pentru reciclare fara deseuri,iar necesitatea pentru eliminarea
materialului este zero. Prin urmare, aplicarea materialului de
aluminiu este compatibild cu respectarea resursele noastre
naturale, precum si a mediului.

MATEROM DIALOG 13
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@» MANUALUL FIECARUI SOFER

Tnlocuirea becului nu trebuie sa fie dificild.
Masinile de azi sunt tot mai complexe pe masura ce
trece timpul. Tot mai multe si mai multe componente
trebuie sa fie ,ambalate” in vehicule. De multe ori,
acest lucru inseamnd cd aproape nu exista spatiu intre
componentele din compartimentul motor. Acest lucru
devine supdrator atunci cand un bec trebuie nlocuit.

Pentru a ajunge la far, trebuie localizata si indepartata
carcasa acestuia. Acest lucru poate Tnsemna timp
pierdut, in special la unele vehicule, unde trebuie scos
intregul far pentru a ajunge la bec. Experienta dureroasa,
cu margini si bavuri ascutite sunt evenimente de zi.ct'zi
n astfel de cazuri.

In urmé&toarele randuri veti fi condusi-spre solutii
eficiente de schimbare a becului,” chiar si‘in cazul
vehiculelor unde este necesard mai multa munca:
Datoritd explicatiilor cuprinzatoare si a fotografiilor
detaliate pe care Hella le pune la dispozitie inlocuirea
becului va fi mai simpld si mai eficienta.

Tnlocuirea sursei de lumina pentru VW  respectivul
Passat (B5) 1.9 TDI farurilor.

bec din spatele -carcasei

Pentru a inlocui sursa de lumina in vehicul
mai sus-mentionat, se procedeaza dupa
cum urmeaza:

Primul pas este sa stingeti farurile.

Tipul de lumina: fascicul de intensitate
scazut, fascicul de mare intensitate,
lumina de parcare si indicator (partea
soferului)

e Eliberati si scoateti usor capacul din
rezervorul de lichid de frana (Fig. 1).

e Scoateti capacul finvelisului pentru

Tipul de lumina: fascicul de intensitate
scazut, fascicul de mare intensitate,
lumina de parcare si indicator (partea
pasagerului)

e Slabiti suruburile de fixare de la admisia
canalului de aer (fig. 2).

e Scoateti capacele de la suruburile de
fixare, desurubati suruburile (a se vedea
figura 3). si apoi indepartati capacul de
plastic.

e Trageti canalul de aerinsussiindepartati

de pe caseta filtrului de aer (vezi Fig. 4).
e Desurubati surubul de fixare al casetei
filtrului de aer (vezi Fig. 5).

e Pentru a ajunge mai bine la capacul
carcasei farului, impingeti caseta filtrului
de aer aproximativ 5 cm inspre interiorul
motorulului si fixati-l in aceasta pozitie (a
se vedea figura 6.).

e Tnlocuiti becul respectiv in acelasi mod
ca si pe partea soferului.

Reinstalati usor piesele demontate in
ordinea corecta. Verificati sistemul pentru
a va asigura ca stare de functionare este
perfecta. Verificati farurile si corectati ,
daca este necesar.
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“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

SOLUTII PENTRU
MAINE

Pregatit pentru viitor. Acum, mai mult decat oricand.

Un accent tot m ai mare este pus pe conceptele de motoare
hibrid si vehicule electrice. Un concept pe care Behr Hella I-a
recunoscut Tn mod activ si I-a Tncorporat in actiunile sale. Acest
lucru reprezintd o siguranta ca gama de produse a companiei
indeplineste in totalitate cerintele clientilor, fara intarzieri
inutile de timp - si cu o calitate de prima clasa.

Acesta este modul in care Behr-Hella isi merita reputatia de a
fi expert In managementul termic pentru autoturisme,vehicule
comerciale si transportatori.

Tehnologia hibrid pentru vehicule are o influenta directd asupra
aerului conditionat si asupra sistemului de racire a motorului,
pe scurt: management termic. Cu o baterie de rdacire Behr
separata, precum si cu un compresor electric a lichidului de
racire, primele produse destinate special pentru tehnologia
hibrid si-au primit locul in gama de produse a companiei.

Aer conditionat interior de fnalta performanta

Vehiculele cu tehnologie full hybrid sunt echipate cu
compresoare electrice de Tnaltd tensiune in loc de compresoare
actionate mecanic. Aerul conditionat interior, prin urmare,
nu mai depinde de functionarea motorului si astfel confortul
creste: compresorul poate fi controlat de la distantd, permitand
ca aerul interior sa fie adus la temperatura dorita inainte de a
pleca intr-o calatorie.

Racireain perioadadestationare depinde de capacitateabateriei
disponibile. Procedand astfel si luand in considerare cerintele
pentru aer conditionat, compresorul este intotdeauna operat
cu cea mai micd capacitate posibild. In consecintd puterea este

controlata prin adaptarea vitezei, iPrincipiul deruldrii pentru
comprimarea lichidului de racire salveaza in jurul de 20% din
greutatea si capacitatea cilindrica, cu performante identice in
comparatie cu principiul discurilor pendulare, care este utilizat
in principal in compresoarele cu transmisie prin curea.

Esential pentru vehiculele hibrid -
Managementul temperaturii optime pentru baterie

Bateria reprezintd inima unui vehicul hibrid. Acesta trebuie sa
furnizeze energia necesara, rapid si fiabil. Urmatoarele randuri
se orieteaza catre hibrizii din nichel, precum si catre bateriile de
inalta tensiune cu ioni de litiu tot mai folosite Tn ultimul timp.
Pentru performanta optima este imperios necesar ca bateriile
sa opereze la o temperatura specifica.

Consecintele temperaturilor incorecte sunt considerabile.
Durata de viata se reduce incepand cu o temperatura de
functionare de 40 ° C, in timp ce eficienta si performanta sufera
sub -10 ° C. Addugat la acest lucru este faptul ca diferenta de
temperatura dintre celule individuale, nu trebuie sa depaseasca
5°-10 ° grade Kelvin / Celsius.

Aceasta limita superioara critica a temperaturii este atinsa
rapid, in special in caz de sarcini grele in combinatie cu "valuri
”de mare intensitate cum ar fi stimularea excesiva.

Consecinta cresterii ~ temperaturii este imbatranirea si
defectarea bateriei. Producdtorii de vehicule au ca tinta viata
unei baterii calculata asemenea vietii unei masinii, adica in
jurul valorii de 8 pana la 10 ani. Un debut precoce al procesului
de imbatranire poate fi doar cauza utilizarii necorespunzatoare
a temperaturii.
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Stergatoare Frameless HELLA

» Bara de metal indoitd optim ofera o distributie constanta a presiunii la
fiecare punct de pe parbriz tinzand la performanta perfecta. Distributia
presiunii constante ofera o uzura constanta a cauciucului.

e Previne acumularea de gheata in timpul iernii datorita lipsei pieselor
metalice exterioare

e Profilul aerodinamic ofera o distributie perfectd a presiunii si previne
zgomotele cauzate de vant

e Curatare perfectd datorita cauciucului acoperit cu grafit. Rezistenta
mare la ozon, ultraviolete, frig si gheata.
* Imagine estetica

Pret, discontabil

Tip auto Dimensiune/mm Hella No fara TVA,

Universal 325 9XW190680131 22,10 RON
Universal 350 9XW190680141 22,87 RON
Universal 375 9XW190680151 23,26 RON
Universal 400 9XW190680161 23,26 RON
Universal 425 9XW190680171 24,42 RON
Universal 450 9XW190680181 25,20 RON
Universal 475 9XW190680191 25,59 RON
Universal 500 9XW190680201 25,97 RON
Universal 525 9XW190680211 26,36 RON
Universal 550 9XW190680221 27,14 RON
Universal 575 9XW190680231 27,14 RON
Universal 600 9XW190680241 29,08 RON
Universal 625 9XW190680251 29,46 RON
Universal 650 9XW190680261 30,63 RON
Universal 675 9XW190680271 31,01 RON

Universal 700 9XW190680281 31,79 RON

1
~ ( Materom va propune preturi special pentru produsele Talosh

@

talosa Pret ron
Tip Auto Denumire Cod Produs fara TVA,
Este o companie industriald discontabil
puternicd, care produce mai Aﬁ{?ér\:é?féfg;)gllg‘ ’0111-(?50
o ] 97 - 0L KIT SUSPENSIE

mult de 2 m.llloane de produs.e VW PASSAT (3B2) 08.96 - 11.00; (3B3) 11.00 - 05.05 COMPLET 16MM 49-03667 839 RON
de suspensie cu o evolupe SKODA SUPERB (3U4) 02.02 - 03.08
constantd a roceselor de

P DACIA LOGAN ROTULA INF. STG/DR 47-06342 30 RON

cercetare, dezvoltare de noi

referin’;e §| gestionare eficients AUDI A6 (4B, C5) 01.97 - 01.05; A8 (4D2, 4D8) 03.94 - 12.02

. . VW PASSAT (3B3), (3B6) 11.00 - 05.05 BRAT INF STG/DR 46-02127 199 RON
a stocurilor sale extinse. Cu SKODA SUPERB (3U4) 02.02 - 03.08
peste 55 de ani de experienta,
TALOSA este acum lider pentru AU A (802, 89 1101 - 11,00
- pentr AUDI A6 (48, C5) 01.97 - 01.05 CAP BARA STG/DR 42-02072 36 RON
fabricarea de brate de suspensie VW PASSAT (382) 08.96 - 11.00; (383) 11.00 - 05.05
. " A SKODA SUPERB (3U4) 02.02 - 03.08
pentru industria auto si piata (3u4)
pieselor de schimb. CITROEN C2 (JM_) 09.03 -; C3 (FC_) 02.02 -
. PEUGEOT 206 hatchback (2A/C) 08.98 -; 206 SW BIELETA ANTIRULIU STG/DR |  50-09965 35 RON
| oA [ : (2E/K) 07.02 -; 206 CC (2D) 09.00 -
3 ‘———‘.[ [ @ ——mdd 4
‘& 5 o 3 VW TRANSPORTER IV 09.90 - 04.03 TIRANT AXIAL STG/DR 44-03566 32RON
v W e~ NISSAN PRIMASTAR 09.02 -
le - RENAULT ESPACE IV 11.02 y
. Py — A BIELETA ANTIRULIU 50-06291 27 RON

=y i ? > - OPEL VIVARO 08.01 -
Cal¥4lall \ /
* 1 . . 1M »
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SOLU(Il INOVATOARE
DE ETANSARE CORTECO

PENTRU NOILE GENERATII
DE MASINI

CORTECO ofera produse cu o
tehnologie de TOP

n industria auto, la nivel mondial,
reducerea emisiilor de CO2 este
cel mai important obiectiv de
dezvoltare. Tn acest sens toate
componentele  vehiculului  sunt
examinate si adaptate pentru a
raspunde acestei provocdri. Cu un
pachet complet de etansare numit
“Solutii de etansare pentru emisii scazute”

(LESS), Corteco ofera partenerilor sai din

“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

industria OE o gama completd de solutii pentru a le
ajuta in reducerea Tn mod semnificativ a emisiilor de CO2.

O altd tendinta importanta in industria
de automobile este de diminuare a
dimensiunilor motorului, care este posibila
numai cu noi tehnologii de etansare. Noul
Mercedes E-Class demonstreaza cat de multa
performanta puteti obtine dintr-un motor cu
patru cilindri.

Dispozitivele de etansare si garniturile
joaca un rol cheie in reducerea dimensiunilor
motoarelor. Cu portofoliul sau cuprinzator
de solutii de etansare, Corteco a adus o
contributie importanta noului VW Polo.

n Germania, aceasta masina a fost distinsa
cu titlul “Masina Anului”, ”"Volanul de Aur
“si” Car of Reason 2010 “- toate acestea
premii onoareaza remarcabila punerea in

aplicare a unui concept inovator de reducere

Produsele LESS, cum sunt capul de cilindru si
garniturile de evacuare multiple, simeringurile
si inelele radiale de etansare pentru motor
si transmisie au facut posibila economisirea
spatiului si a greutatii motorului, precum si
tratarea eficienta a gazelor de esapament.

CORTECO ofera clientilor sdi o gama larga
de garnituri de motor: tehnologie MLS, seturi
de garnituri, cap de garnitura din grafit sau
carbon, garnituri de admisie si de evacuare
precum si garnituri moi. Interesante sunt de
asemenea, pasta de etansare din silicon si
saibele de etansare.

Clientii au incredere in gama de garnituri
CORTECO, care aufost elaborate cu tehnologia
inovatoare a inginerilor Departamentului
de Cercetare si Dezvoltare a grupului

Gama Freudenberg de etansare
pentru reducerea emisiilor pentru

autovehicule moderne

4 )

- J

Tnaltd tehnologie inovatoare a fost
deja doveditd in optimizarea cu succes
a managementului motorului. Forma
compacta a sigiliului radial al arborelui va
ajuta sa pastrati dimensiunea, greutatea
si emisiile de la un nivel minim.

CORTECO solutii de etansare pentru

a dimensiunilor motorului. Freudenberg . motor
TIP AUTO DENUMIRE COD PRODUS  PRET DISCAUNTABIL FARA TVA

VW, GOLF V (1K1), 2.0 TDI 2.0 GTi Simering, ax cu came 12016518B 27.81 RON

VW, GOLF IV (1J1), 1.9 TD!I Preturi speciale pentru
DACIA, LOGAN (LS_), 1.5 dCi (LSOK) produsele Corteco
DACIA, SANDERO, 1.5 dCi Garniturabaieulei 023718P 22.81 RON

DACIA, LOGAN pick-up (US_), 1.5 dCi (USOK)

DACIA, LOGAN (LS_), 1.5 dCi (LSOK)

DACIA, LOGAN pick-up (US_), 1.5 dCi (USOK) Garniturd, capacsupape 026734P 12.58 RON

DACIA, DUSTER, 1.5 dCi

VW, GOLF IV (1J1), 1.9 TDI ®
VW, PASSAT (3B3), 1.6 Garniturdgalerieevacuare 424830H 3.40 RON

VW, BORA (1J2), 1.9 SDI

RENAULT, CLIO I, 1.5 dCi

Fuliecurea arbore cotit 80000600 228.82 RON

RENAULT, MEGANE II, 1.4 16V
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De-a lungul anilor, Bendix a adus contributii
majore produselor n industria automobilelor,
aviatiei, in industria aerospatiala si in transport.
Dar, domeniul franarii autovehiculelor este acela
in care compania a realizat unele din cele mai mari
inovatii ale sale. Bendix este un furnizor global
important al materialelor de frictiune pentru
franarea automobilelor, dar si a produselor de
franare aftermarket, cu vanzari anuale de aproape
700 milioane $.

Existda 13 fabrici de productie si cinci facilitati
ingineresti, Tn noua tari. Produsele cheie includ
pldcute de frand, discuri de frana cu tambur si
garniture, si de asemenea o varietate de aplicatii
premium specifice produselor de frana de pe piata
aftermarket comercializate sub marca Bendix.

Bendix franare avertizeaza tinerii soferi ca vara nu e
un timp de vacanta pentru comportamentul sofatului
preventiv.

FACTORII DE RISC

ai conducatorilor auto
adolescent

n timp ce majoritatea oamenilor ar putea presupune ca adolescentii
care conduc autoturisme pe timp de iarna - atunci cand este intuneric,
rece si umed - sunt mult mai predispusi pericolului decat daca ar
conduce in zilele insorite si calde, un studiu recent al Asociatiei
Americane a Autovehiculelor sustine faptul ca lunile de vara, sunt cele
mai periculoase. De fapt, aceastd perioada este denumita cele 100 de
zile mortale pentru soferii adolescenti.

Adolescentii petrec mult mai mult timp in masina in lunile iunie, iulie
si august - deoarece acestea sunt zile de vacantd si de calatorii dese
cu prietenii ", a declarat Shannon Lara, senior manager, comunicare
de marketing pentru Materiale de frictiune Honeywell. Din pacate, o
medie de 28 de tineri mor saptamanal in accidente de vehicule.

Sistemul de franare BENDIX pentru securitatea adolescentilor, o
campanie care vizeaza educarea parintilor si adolescentilor asupra
conducerii Tn conditii de siguranta si asupra ingrijiri vehiculului, a
lansat un al treilea film pentru a atrage atentia asupra acestui sezon de
conducere periculos, si de a atenua eventualele probleme prin ai face
constienti pe parinti si pe adolescenti de trei factori de risc cheie care ar
putea afecta sofatul lor pe timp de vara.

1. E putin probabil ca adolescentii sa poarte centurile de siguranta.
Potrivit sondajului Honeywell, chiar daca 90 la sutd dintre parinti au
discutat cu adolescentii lor despre importanta de a purta centura de
siguranta, acesti tineri nu le urmeaza sfaturile. Cu toate acestea, in
situatia Tn care un tanar care nu poarta centura ar trebui sa opreasca
brusc la o viteza de 50 km/ h, impactul ar fi unul asemanator caderii de
la nivelul 3 al unei cladiri.

2. Adolescentii recunosc cd desfasoara mai multe actiuni in timp ce
conduc. Distragerea atentiei fie din cauza dipozitivelor electronice /
mobile fie din cauza altor calatori, sunt probabil, cel mai periculos factor
de risc, fiind regasite ca si cauze in mai mult de 80 la suta din toate
accidentele, potrivit AAA.

3. Tn timpul verii, nu exista nici o limita pentru adolescentiin a conduce
cu mai multi pasageri in masind, insa BENDIX sugereaza parintilor, sa
limiteze numdrul de acestora in vehiculul adolescentului lor. Date ale
AAA, aratd ca avand alaturi inca un pasager adolescent ar putea dubla
riscul ca un tanar conducator auto sa fie implicat intr-un accident fatal,
in timp ce cu trei sau patru camarazi riscul creste exponential.

Indrumarea adolescentilor si a parintilor de a deveni mai constienti
asupra pericolului acestor trei factori de risc este esentiala pentru
reducerea numarului de accidente", a spus Lara. De aceea, vom
continua sa promovam obiceiurile conducerii in siguranta , care incepe
nainte ca adolescentii sa introduca cheia in contact, " a mai declarat ea.

<0romotic) Vezi pagina
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Saleri B

Specialistul in pompe de apa Saleri Italo SpA, lanseaza
un SuperKit, incluzand o pompa de apa Saleri si un kit de
distributie complet Schaeffler Automotive Aftermarket.
Cererea de seturi de kituri complete, inregistreaza progrese in
multe piete europene.

SALERI a decis, prin urmare, sa-si mareasca portofoliul de
produse, oferind un kit premium pentru pompe de apa la o
calitate Tnalta intr-o cantitate de 41 de referinte care au fost
lansate in luna mai 2012 si care acopera aproximativ 80% din
piata europeana a pieselor de schimb aftermarket.

SALERI ofera de multi ani o gama larga de pompe de apa pentru
multi dintre constructorii de automobile privind nevoile lor de
echipament original si de asemenea catre un numar mare de
distribuitori si instalatori independenti ai pietei aftermarket.

Pentru a garanta o calitate optima pentru pompele de ap3,
SALERI a dezvoltat multe legaturi solide si parteneriate tehnice
pentru furnizarea de componente prin furnizori de prim nivel,
care comercializeaza de asemenea OEM.

Pentru a oferi clientilor lor un produs cu adevarat premium

lanseaza pompa de
apa SuperKit cu rola
intinzatoare

pentru aceasta gama noua de SuperKit, SALERI a ales know-
how-ul si calitatea de la Schaeffler Automotive Aftermarket
pentru furnizarea tuturor elementelor care compun setul de
distributie.

Instalatorul va gasi, prin urmare, intr-un nou ambalaj SALERI
atat pompa de apa cat si toate celelalte elemente (curele, role
si accesorii). Pompa de apad este o componenta esentiala in
inima sistemului de racire a motorului, in special atunci cand
este activat de curele, ca o defalcare a pompei de apa, iar in
acest caz, ar putea implica daune foarte grave motoarelor.
Acesta este motivul pentru calitatea si fiabilitatea pompei de
apa este de o vitala importanta.

Prin cumpadrarea unui kit cu toate componentele necesare
pentru reparatii se ating avantaje in: instalarea care elimina
riscurile pe partea de identificare, accelerarea procesului
de comanda si acordarea clientului de intretinere optima a
vehiculului.

Bineinteles acest interval va evolua in functie de nevoile si
tendintele pietei.

ATEROM
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SFAT PENTRU REPARATII NR. 5:

Distributia lubrifiantilor si a vaselinei

Un sortiment bogat de lubrifianti este disponibil pentru articulatiile cu
bila si trepied, precum si pentru aplicatiile standard si de performanta
ridicata. Ingredientele sunt ajustate perfect la otelul articulatiei si la
burdufurile pentru aplicatia respectiva.

Aceasta faciliteaza functionarea fara impedimente a componentelor.
Vaselinele de mare performanta pot rezista la temperaturi de pana la
160 grade Celsius pe perioade scurte de timp, in timp ce lubrifiantii
standard pentru articulatii sunt proiectati sa reziste la expuneri pe ter-
men scurt la temperaturi de pana la 110 grade Celsius.

Folosirea unui lubrifiant standard intr-o aplicatie cu performanta
ridicata poate rezulta in degazarea vaselinei, siin cele din urma la defec-
tarea totala a articulatiei. Cantitatea de vaselina din trusa de reparatii
SPIDAN este suficienta pentru umplerea completa a articulatiei respec-
tive. Restul vaselinei este aplicat la burduf.

SFAT PENTRU REPARATII NR. 6
Montarea / Demontarea Burdufului

Oricand este posibil sa folositi burdufuri create specific pentru
articulatia in cauza. Tn cursul montarii nu deformati sau intindeti exce-
siv burduful. Acordati atentie la cuplajul corect de strangere a clemei;
actionati Tn conformitate cu instructiunile producatorului. Conformati-
va totdeauna cuplajelor de strangere pentru surubul de blocare a
articulatiei. Scoateti totdeauna aerul din burdufuri. Folositi unelte
corespunzatoare.

SFATURIS
DE ATEUIER

Ce este la fel de bun ca
piesele originale GKN?

-Piesele reconditionate de GKN!
e Competenta : GKN este lider mondial in furnizarea
OE.

e Calitate: Axele planetare reconditionate de GKN
sunt produse in locatii de reconditionate autorizate
( ISO TS 16949, ISO 14001) cu utilaje care se
conformeaza standardelor OE.

e Performantd: Axele planetare refabricate GKN
garanteaza performanta originala a autovehiculului
in ceea ce priveste Noise Vibration Harshness (
Severitatea Vibratiilor de

Zgomot) precum si unghiul original al articulatiei.

e Siguranta: Axele planetare reconditionate, GKN
ofera siguranta in conformitate cu standardele OE

e Garantie: Pentru axele planetare refabricate, GKN
ofera aceeasi garantie ca si pentru axele planetare noi

e Gama: reconditionate permite firmei GKN sa
furnizeze si referinte in afara OE pentru a mari gama
sa de produse

e Costuri: GKN ofera axe de planetare chiar si pentru
autovehicule mai vechi, autovehicule pentru care
axele planetare nu pot fi produse economic la un pret
rezonabil

e Tehnologia Eco: Refabricarea contribuie Ia
economia de materie prima si energie si reduce la
minim deseurile pe care piesele uzate le-ar produce.
GKN se preocupa de administrarea deseurilor pentru
piese uzate si materiale reziduale ( ex. Ulei folosit si
spanuri)
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“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

Montarea

Tractiune pe Spate
Ax planetar cu conexiune la disc

Introduceti axul planetar in butucul Strangeti articulatia axului planetar in lagarul

rotii. butucului roti. Daca este necesar folositi
unelte speciale recomandate de catre
producatorul autovehiculului.

'\
P
.
Puneti piulita cu mana. Centrati articulatia pe flansa diferentiala si
ATENTIE: Trebuie folosita doar o piulita strangeti suruburile cu cap imbus. Folositi
noua! trei saibe.
ATENTIE: Trebuie folosite doar suruburi
cu cap imbus noi!
.. " i
~
"
Strangeti piulita axuluiplanetar. Strangeti Strangeti bine piulita axului planetar
conform instructiunilor producatorului pentru a preveni slabirea acesteia.

autovehiculului.
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KYB este cel mai mare furnizor de amortizoare din lume
pentru fabricantii de autovehicule, avand 1 din 4 masini dotata,
inca din linia de productie din intreaga lume cu ajustari KYB ca
si standard. KYB este cel mai mare furnizor de OE din Europa.

Amortizoarele KYB sunt de asemenea fabricate pentru piata
aftermarket, folosind aceleasi fabrici si aceeasi tehnologie ca si
pentru echipamentele OE. Acest lucru inseamna ca produsele
KYB aftermarket sunt la fel de competitive - si in multe cazuri
chiar mai bune decat oferta OE.

Calitatea OE se regaseste si in calitatea aftermarket.

in ceea ce priveste echipamentele OE, KYB furnizeaza
amortizoare si bransamente fata pentru motociclete,
amortizoare pentru snow mobile, precum si sistem semi-activ

O DISTANTA DE
OPRIRE OPTIMA

de suspensii utilizate la faimosul tren Shinkansen “Bullet”
(glontul).
Amortizoarele uzate cresc distanta de oprire:

Orice amortizor cu 80.000 de km parcursi este considerat un
amortizor uzat. Un amortizor uzat creste distanta de franare cu
pana la 1,2 m si influenteaza performanta si durata de viata a
anvelopelor.

Cresterea distantei de franare reprezinta un pericol si risc in
producerea accidentelor.

Noile amortizoare sunt concepute pentru a ajuta vehiculul
dumneavoastra sa aiba opriri mai rapide si mai sigure, in toate
conditiile de conducere.
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Intreaba-te :

e Cum vreau ca masina mea sa functioneze?

¢ Tmi doresc ca masina mea si fie la fel de performants, precum a intentionat

producatorul ei?
e Am nevoie de un plus de performanta pentru masina mea?

Nimeni nu si-ar dori o capacitate de manipulare si control mai mica decat a fost
proiectata initial pentru vehicul. Amortizoarele KYB ofera posibilitatea fie de a
restabili performanta echipamentului original, fie de a suplimenta performanta cu
un upgrade, daca este necesar. Toate amortizoarele KYB sunt concepute pentru
confortul si siguranta autovehiculului, iar pentru aftermarket oferta KYB creste

gradual cu urmatoarele tipuri de amortizoare:
-Premium

-Excel-G

-Gas-a-Just

-Ultra SR

-AGX

KYB este cel mai mare furnizor din lume, pentru producatorii de vehicule noi.

“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

Care dintre ele
ofera mai multa
siguranta?

KYB desigur.

www.kyb-europe.com

Calitatea KYB

KYB ofera o calitate superioara a produselor pentru toti clientii
din intreaga lume, intr-o varietate de industrii. Acest lucru este
recunoscut de sloganul companiei, “Precizia noastra, avantajul

2o

tau”. KYB nu face compromisuri in privinta calitatii.

KYB are cea mai mare fabrica de amortizoare din lume (in Gifu
North Plant, Japonia), cu o capacitate de peste 50 milioane de

romotic

Tn perioada 1 IULIE - 30 SEPTEMBRIE 2012
achizitionati doua amortizore KYB si primiti cadou
un tricou personalizat MTR.

*pentru comenzile mai mari se recalculeaza numarul de bucati al produsului
cadou in functie de multiplul cantitatii comandate.

**promotia este valabila in limita stocului disponibil

***nu se acorda retur la produsele care fac obiectul promotiei

**** produsele trebuie sa se regdseasca pe acceasi factura

**** pentru detalii vd rugam sa consultati reprezentantul de vanzari alocat
zonei aferente

*****Imaginile produselor sunt cu titlu de prezentare

unitati/an.Linia de productie este complet automatizatd si
permite trecerea de la un cod la altul in 15 secunde.

Toate fabricile KYB sunt certificate cu ISO 9001, ISO 14001, ISO/
TS 16949

Cei mai multi producatori de vehicule au incredere in brandul
KYB. Tnarmat cu experienta sa in echipamente originale, KYB
distribuie, de asemenea, produsele sale pe piata aftermarket.
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TEHNOLOGIE AVANSATA DIN 1966

Veneporte a fost fondata in 1966, situandu-se inca de la inceput in sectorul
metalelor usoare. in primele decenii ale existentei sale, conectarea la industria de
automobile a fost realizata prin fabricarea de tevi de otel pentru utilizari generale.

Compania are sediul principal si fabrica de productie in Agueda, districtul Aveiro,
Portugalia, cu o suprafata acoperita de 25.000 m2, dintr-o suprafata totalda de
42,500 m2. Veneporte dispune de asemenea de o alta instalatie, situata in Linares,
provincia Jaen, Spania .

nalta calitate a produselor Veneporte, profesionalismul organizatiei, expertiza
si dedicarea fata de client au oferit o recunoastere tot mai mare in industria de
automobile (OEM si OES). Valoarea companiei este recunoscuta atat de catre clientii
interni cat si de catre cei externi.

Pe piata Internationald Veneporte a devenit ca o companie de referinta, care
serveste un numar tot mai mare de distribuitori si comercianti cu amanuntul de
mari dimensiuni, in intreaga lume, cu un accent special in Europa (Germania,
Olanda, Italia, Franta, Marea Britanie, Spania, Republica Ceha, Polonia, Austria,
Grecia, Danemarca, printre altele).

PRODUSE
unei productii si a unui management

VENEPORTE dezvolta si produce sisteme
de evacuare pentru clientii OEM, OES
si pentru piata pieselor de schimb
(aftermarket). Tn fabricile portugheze
si spaniole, sunt dezvoltate produse
avansate tehnologic si comercial,
competitive si de o calitate excelenta,
care oferd un loc important pe pietele
europene de referinta.

Brand-ul este intr-un proces de
consolidare si crestere pe pietele
nationale si internationale. Planificarea
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flexibil este o contributie majora adusa
unuiserviciu eficient siadecvat al nevoilor
specifice ale clientilor. Capacitatea de a
raspunde Tn permanentd pietelor care
sunt in schimbare, se reflecta in succesul
VENEPORTE.

INOVATIE & TEHNOLOGIE

VENEPORTE abordeaza solutii inova-
toare, personalizate in functie de nevoile
clientilor sai, care se raporteaza la puter-
nice abilitdti tehnice si care utilizeaza

tehnologii avansate, in diferite procese-
cheie din companie.

VENEPORTE este implicat Tn procesul
de productie si se angajeaza in initiative
de inovare continud si sistematica,
stabileste in mod regulat, parteneriate
cu universitatile, institutele de testare si
centrele de cercetare de renume national
si international. Veneporte considera ca
abilitatea de a invata si de a inova este
esentiald pentru competitivitatea si
durabilitatea companiei noastre.

MEDIUI

VENEPORTE fisi asumd angajamentul si
responsabilitatea de a prezenta solutii
care sa protejeze si sa conserve mediului
si sanatatea publica. Angajamentul
Veneporte este de a lucra impreund
cu clientii, furnizorii si agentiile
guvernamentale, in scopul de a gasi
cele mai bune solutii pentru a reduce
emisiile de gaze, si astfel sd contribuie la
imbunatatirea mediului.

Scopul companiei este de a reduce
emisiile de particule din gazele poluante,
inclusiv a dioxidului de carbon (CO2) si a
zgomotului.

VENEPORTE are o filozofie de excelentd,
unde rezultatele vin din combinatia
de cunostinte tehnice, experientad
si aplicarea proceselor de calitate si
metodologii.

Contribuindo para um mundo

mais puro e sustentavel
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EXCELENTAIN INOVATIE
wl“”'—:“. “1"‘
e

DIN 1946

Compania Facet a luat nastere in anul 1946 in Italia si este

lider european in producerea componentelor auto aftermarket (
avand cea mai completd gama de pe piata.

“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

Compania a pornit ca o afacere de familie stabilita pe proprietate (.‘

privata in Collegno, aproape de Turin, Italia. Echipa formata din
peste 200 de oameni, angajati sau subcontractanti se asigura
in permanenta de buna desfasurare a activitatilor de cercetare
— dezvoltare si design. Angajatii directi sunt dedicati realizarii
produselor finite si a componentelor de productie de

inalta tehnologie.

Cu o gama de produse extrem de variata, Facet . k :

ofera clientilor calitate de top la preturi competitive
in comparatie cu produsele O.E., o Tnalta acoperire
pentru o gama larga de branduri si vehicule
europene, japoneze si coreene si nu in ultimul rand
perspective de profituri consistente pentru intregul
lant de distribuitori.

Clientii companiei se regasesc in toate segmentele
pietei auto, de la producatori de autovehicule
la co-producatori si competitori si de asemenea

la distribuitorii independenti

% n restul lumii.

INOVATII:

in fiecare lund compania aduce pani
la 10 noi produse, iar 99% din intregul
program de productie apartine
designului si manufacturdrii proprii.
20% din cifra globala de afaceri se
reinvesteste Tn activitati de cercetare si
dezvoltare, design, inovatii tehnologice
si implementarea noilor procese
industriale.

Componentele Facet dovedesc adesea
o calitate si o performanta mai buna
decat echivalentele lor pe piata pieselor

originale. Compania dispune de o
capacitate de livrare de 1000 de referinte
pe zi, iar rata comenzilor se situeaza la
95%.

Din 1946 Facet s-a extins pentruainclude
fabricarea produselor din diferite game:

de piese auto
aftermarket. Compania a inregistrat o cifra de afaceri de 30 de
milioane de euro, dintre care 20% in Italia, 60% in Europa si 20

COMUTATORI Sl
TRANSMITATORI

1982 comutatori de presiune ulei si
transmitatori

1982 comutatori lumina de frana

1984 intrerupatoare temperatura lichid
de racire si transmitatori;

1985 intrerupatoare termice pentru
ventilatoare

1994 senzori CKP si CMP

1997 senzori pozitie acceleratie

2000 senzori de oxigen (Lambda)

2002 senzori MAP (presiune absoluta de
distributie)

2005 Senzori de temperatura (de aer si
lichid de racire)

2006 senzori Knock

2010 senzori MAF (Mass Air Flow)

Materom comercializeaza gama de
produse - KW

COMPONENTE DE
APRINDERE

1946 seturi de contact

1961 Condensatori

1976 seturi de aprindere prin cablu
1985 pick-upuri (efect magnetic si hol)
1988 bobine de inductie

1993 Module de aprindere si Seturi de
aprindere electronice

2009 bobine
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Becuri cu xenon pentru cel mai confortabil sofat

B ecurile cu xenon devin din ce in ce mai
importante. Tn prezent se estimeazi ca 10% din
parcul auto existent este echipat cu becuri cu xenon
din prim montaj, iar cresterea anuala este de 20%.
OSRAM este cel mai mare producator si furnizor la
nivel mondial pentru cei mai mari producatori de
autovehicule, precum Renault, Audi, VW, Mercedes,
BMW, Etc.

Principalele avantaje ale becurilor cu xenon
XENARC- sunt:

* cea mai bunad lumina pe sosea pentru un sofat
confortabil;

e durata de functionare foarte mare;

° nu se ard, se consuma in timp;

» foarte puternice;

* gama completa D1-D4;

e calitate Germana OEM;

in prezent, pe langd gama standard de becuri cu

xenon XENARC - folositda pentru primul montaj,
OSRAM a dezvoltat doua game noi:

XENARC COOL BLUE INTENSE- cu lumina albastra
datorita temperaturii de culoare de 5000K.

Avantajele acestei game sunt:

* lumina albastra pentru un sofat confortabil;
e distributie uniforma a luminii;

e durata de functionare foarte mare;

° nu se ard, se consuma in timp;

* foarte puternice;

e disponibile in variantele D1 si D2;

e calitate Germana OEM;

XENARC SILVERSTAR ofera cu 30% mai multa lumina
comparativ cu un bec cu xenon standard.

Avantajele acestei game sunt:
* Cele mai puternice becuri care respecta legile in
vigoare din lume;
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* cu 30% mai multa lumina comparativ cu un bec cu
xenon standard;

e vizibilitate sporita cu 20 m comparativ cu becurile
cu xenon standard;

* cu 130% mai multa lumina comparativ cu un bec
halogen;

e durata de functionare foarte mare;

° nu se ard, se consuma Tn timp;

» foarte puternice;

e disponibile in variantele D1 si D2;

e calitate Germana OEM;

Sfatul OSRAM cu privire la
becurile cu xenon:

Daca masina dvs. nu este echipata din fabrica cu
becuri cu xenon, dar doriti mai multa lumina, sfatul
OSRAM este sa folositi becurile cu halogen cu +90%

“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

lumina NIGHT BREAKER PLUS® de la OSRAM.

n conditiile trecerii de la becuri cu halogen la becuri
cu xenon, trebuie sa stiti ca exista riscul ca noua
lumina a farurilor dvs. sa nu va multumesca deoarece
sistemul optic al farurilor este conceput special
pentru becurile cu halogen si nu pentru becurile cu
xenon.

Apoi trebuie stiut ca autovehiculele echipate cu
becuri cu xenon din fabrica au montat si sistemul de
spalare faruri. Rolul acestuia este si de a raci farurile,
deoarece temperatura in farurile cu xenon este
foarte ridicata.

Neavand acest sistem, sticla sau plasticul farurilor se
poate matui, emitand astfel mai putina luminga, cu
efect negativ, asupra autovehicului dvs.
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Inperioadallulie—30 Septembrie
2012 Materom va ofera super
promotie pentru becurile XENARC
SILVERSTAR:

PROMOTIE:

Un DUOBOX cu 2 becuri D2S costa
la fel cat costa 2 becuri D2S Standard.
Puteti avea cea mai buna lumina din lume
facand economie de 20%.

Platiti XENARC standard si primiti
XENARC SILVERSTAR cu +30% lumina.
COD PRODUS: 66240SVS

*promotia este valabila in limita stocului disponibil

**nu se acorda retur la produsele care fac obiectul promotiei

*** aceasta promotie nu se cumuleaza cu alte promotii deja existente
**%* pentru detalii va rugam sa consultati reprezentantul de vanzari
alocat zonei aferente

*****Imaginile produselor sunt cu titlu de prezentare

in perioada 1 IULIE -30 SEPTEMBRIE 2012 la o
comanda de becuri Osram de minim 300 RON
primesti cadou un DOT IT.

*pentru comenzile mai mari se recalculeaza numarul de bucati al
produsului cadou Tn functie de multiplul cantitatii comandate.
**promotia este valabild Tn limita stocului disponibil

***nu se acordd retur la produsele care fac obiectul promotiei
**** aceasta promotie nu se cumuleaza cu alte promotii deja
existente

*****conditia de acordare automata a produsului cadou este ca
produsele sa se regdseasca pe acceasi factura

*****pentru detalii va rugdm sa consultati reprezentantul de vanzari
alocat zonei aferente

*E*&**Imaginile produselor sunt cu titlu de prezentare
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creat in 2009, Hutchinson Automotive Aftermarket ofera
C o gama completd de piese de schimb aftermarket ca
rezultat al calitatilor de prim furnizor pe care le detine.
Ca furnizor de echipamente de prim rang si ca partenerul

principalilor producitori de automobile internationale,
Hutchinson furnizeaza piese aftermarket, celor mai mari
distribuitori  independenti. @ Automotive  Aftermarket
Hutchinson are o gama completa de produse de calitate,
originale, pentru a garanta reparatii fiabile. Aceasta gama
este impartita in 4 familii majore de produse:

- Curele de transmisie: kituri, accesorii si role.

- Piese de motor anti-vibratii: suporturi, balamale, suporturi
de suspensie.

- Fluid de transfer: conducte, furtunuri.

- Etansare: inele, simeringuri.

RECOMANDARILE PROFESIONISTULUI

Hutchinson recomanda verificarea periodica a curelei si a
rolelor; orice neconcordanta ar putea provoca daune grave
la motor si ar putea duce la pierderea controlului asupra
vehiculului Tn cazul in care cureaua s-ar rupe. Va recomandam
sa urmati cu strictete sfaturile producatorilor de automobile in
ceea ce priveste frecventa de inlocuire (minim la fiecare 60.000
km sau la fiecare 5 ani).

PENTRU O INLOCUIRE COMPLETA ALEGETI
KITUL HUTCHINSON

Odata cu inlocuirea curelei de distributie asigurati-va ca
inlocuiti rolele si pompa de apd. Aceasta operatiune, va
evita uzura prematura si ruperea curelei de distributie si de

“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

Performanta inalta
pentru automobile

asemenea va evita o a doua vizita la service-ul auto. Hutchinson
are o gama completa de kituri de curele, cu sau fara pompa de
apa, care va pot ajuta atunci cand alegeti inlocuirea completa
a sistemului.

La manipularea curelelor, aveti grija sa nu indoiti sau sa
prindeti cureaua. Structura din fibra de sticla nu trebuie sa fie
rupta sau deterioratd din cauza riscului de a se crea o slabiciune
interna in structura, care ar putea fi o posibila cauza de rupere.

Toata instalarea trebuie sa fie efectuatda de cdtre un
profesionist, in conformitate cu recomandarile producatorului.
Tensiunea curelei si alinierea pe role si trebuie sa fie, de
asemenea, verificate dupa inlocuire (tensiometrul Hutchinson,
este esential pentru aceasta operatiune).

Gama de produse Hutchinson, este una dintre cele mai
cuprinzatoare de pe piata (acoperire intre 90% si 96% dintre
toate masinile vizate, in functie de tara), care poate oferi piese
de o calitate echivalenta cu cele originale. Elementele care
compun aceaste produse au fost proiectate, fabricate si testate
pentru a indeplini cerintele de calitate ale producatorilor.

Astfel, curelele Hutchinson sunt produse dintr-un amestec de
elastomer specific fiecarei cerinte in parte, o structura din fibra
de sticla si o tesatura din poliamida. Mai mult, Hutchinson a
intreprins actiuni specifice de dezvoltare a rolelor intinzatoare,
care sunt competitive si extrem de fiabile: designul lor a fost,
in unele cazuri, imbunatatit (rand dublu rulmenti, ulei de inalta
calitate, structura interna consolidata) pentru a asigura o
calitate si o performanta echivalenta cu cea originala.
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12 + 1 motive

pentru a fl o legenda a motociclismului

Aspune cad Angel Nieto este “cel mai mare”, ar fi o
nedreptate la adresa altor mari sportivi in general, si ai
motociclismului Tn particular. Adevarul este insa ca, nici un
sportiv nu a avut realizari mai mari decat el. Cu toate acestea,
Angel Nieto este o persoana directa, nascut in 1947 in zona
rurala Zamora, a crescut apoi in cartierul muncitoresc al
Madridului, Vallecas.

Au trecut mai bine de 25 de ani de cand s-a retras din
activitatea sa sportiva, in anul 1986, cand si-a pierdut puterea
de a mai concura in raliuri, dar de-a lungul timpului a continuat
sa-i indrdgeasca pe toti cei indragostiti de acest sport.

Continuad sa apard in emisiuni televizate si sa comenteze
diferite evenimente sportive. Nieto este de parere c3,
motociclismul spaniol, trece printr-o perioada spectaculoasa
si ca nimic nu se compara cu bucuria pe care o are atunci
cand un spaniol iese Tnvingator.Starul din Vallecas ne-a primit
intr-o zi calduroasa de iunie, in muzeul care-i poarta numele,
unde se regdseste doar o parte a carierei sale sportive. Nu se
considera a fi un super erou si nici noi nu am observat ca ar
purta o pelerina rosie, din simplul motiv ca nu are nevoie de
simboluri pentru a fi cel mai bun.

1. Daca ar trebui sa-l descri in cateva cuvinte pe Angel Nieto,
cum ai incepe?

Entuziasm, munca, capacitatea de a trece peste momentele
dificile si multa dragoste pentru cariera sportiva. Am renuntat
la motociclism in momentul in care mi-am pierdut spiritul de
fnvingdtor si nu m-am mai intors niciodata. Stilul meu de viata
pe atunci eraaltul, pentru ca atunci cand eram pe motocicleta,
deveneam o alta persoand. Nu mai eram obiectiv, prietenos,
amuzant- era o cu totul alta poveste.

2. Povesteste-ne despre Vallecas, asa cum a fost atunci cand tu
si familia ta ati emigrat din Zamora.

Era un cartier mare, care a dat nastere unor oameni importanti
, i nu e vorba doar despre mine. Acolo am crescut, acolo ma
jucam cu prietenii mei pe strazi. Familia mea era o familie foarte
modestd care a emigrat in Madrid. imi amintesc pe cdnd aveam 8
ani, cd nu aveam apa curentd
si trebuia sa o cumpdram,
si nici electricitate, ci doar
lumanari. Dar ce stiu sigur
este ca nu mi-a fost niciodata
foame, parintii mei s-au
asigurat de aceasta.

3. Ai inceput sa muncesti
intr-un garaj cand inca erai
foarte tanar. De unde a
venit interesul? A existat un
precedent in familie?

Nu am nici cea mai mica idee. Pentru ca nu a existat niciodata

IH

o traditie In acest sens in familie. Singurul "nebun” din familie
trebuie sa fi fost eu, pentru ca fratele meu nici macar

nu stie sa mearga pe bicicleta. Mergeam spre scoala cand am
vazut pentru prima data o motocicletd. Am fost atat de uimit,
incat am uitat sa mai merg la scoald, care de fapt nu-mi era prea
draga. Universitatea mea a fost strada, si a fost bine si asa.

4. Aivreo preferata dintre Derbi, Morbidelli, Kreidler, Minarelli,
Garelli sau Bultaco?

Fabrica pe care o indragesc cel mai mult Derbi, este si fabrica
alaturi de care am pornit la drum si cu ajutorul careia am
castigat 5 campionate mondiale.

Familia Rabasa, sunt familia mea acum si au fost si atunci. Am
avut o relatie foarte buna si cu Morbidelli. De altfel am avut o
legdtura buna cu toate fabricile cu care am colaborat. Dar am
terminat cu aceeasi alaturi de care am inceput, Derbi.

5. Luand in considerare contextul, care e diferenta dintre
motocicletele de atunci si cele de azi?

Modelul 125cc Garelli, care se gdseste aici In muzeu, facea in
anii ‘70, 240 kph, ceea ce se Intampla si azi.

ins3 trebuia s3 franez mai repede si intAmpinam probleme Ia
anvelope si suspensii.
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Dar mai presus de toate am avut cele mai frumoase zile cu
aceasta motocicletd. Am castigat titlul mondial, trei ani la rand
cu ea. Aveam peste 30 de ani si imi cunosteam destul de bine
slujba. Pe langa acestea aveam cel mai bun inginer, Jan Thiel,
aldturi de care am castigat 8 campionate mondiale. Echipa
noastrd era cu adevarat inchegata.

6. S-au facut inovatii spectaculoase de atunci si totusi aceste
motociclete erau cu mult inaintea timpului lor.

Absolut! Aceste motociclete aveau valve rotative si 15000
de rpm, insa ce le-a revolutionat cu adevarat au fost partile
electronice, mai mult decat anvelopele sau suspensiile.

7. Cine este din punctul tau de vedere, cel mai bun sau cel mai
complet motociclist

Nu e o problemad de a fi primul sau cel de-al doilea. Nu exista
super eroi. Si eu am suferit infrangeri, nu am castigat mereu.
Din punctul meu de vedere unul dintre favoritii mei este Mike
Hailwood, un motociclist britanic al anilor 60. Nu conta cu ce fel
de motocicleta concura, era mereu magnific. Va dati seama ce
se intampla cand se afla pe o motocicleta.

8. Cum te intelegeai cu Giacomo Agostini, de 15 ori campion
mondial?

INTERVIU CU
ANGEL NIETO

“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

v =
p~

CEPSA

Suntem prieteni si acum. Ne intelegem bine.Este un
motociclist pe care 1l admir cu adevarat. Pe vremea sa era
admirat de toata lumea, castigand 120 Grad Prix si 15 titluri
de campion modial. Astazi se vorbeste foarte mult despre
recorduri. Nu m-au interesat prea mult nicicand, important
pentru mine era sa fiu printre primii. Daca as fi vrut sa castig
cele 15 titluri, probabil ca as fi facut-o. Am lasat 50cc pentru
ca asa mi-am dorit desi ma aflam pe o pozitie destul de buna
atunci. Am lasat in urma 125cc pentru a ma indrepta spre
250cc pentru acelasi motiv. Daca as fi stat cu 125cc, as fi avut
sansa de a castiga mai multe campionate mondiale. Daca mi-
as fi facut din asta un tel, cu siguranta I-as fi atins. Dar sunt
incantat de realizarile mele si de faptul ca Rossi m-a nvins in
GPs.

9. Povesteste-mi de un alt motociclist de legenda, Ricardo
Tormo... iti este mai mult un prieten decat un rival?

Nu am decat admiratie pentru el.A existat o perioada
tensionata intre noi, insa s-a datorat oamenilor de catre care
Ricardo era inconjurat. Pe langa faptul ca era un motociclist
de exceptie, avea notiuni tehnice si se pricepea foarte bine
la motoare. Cand lucrurile se Tnrautateau, cei din jurul sau
nu se comportau adecvat cu el. Pe atunci aveam nevoie
de concurenta, de rivalitate. Castigam aproape in fiecare
duminicad, insa o competitie fara competitori, fara fani, e una
zadarnica si plictisitoare.

10. Madrid-ul ti-a inchinat un muzeu. Cum te simti acum cand
ai in fata ochilor o parte a istoriei carierei tale?

Aici se gasesc 25 de ani de cariera si de campionate. Conform
cifrelor, m-am clasat in top 3 de 500 de ori in campionatele
spaniole, campionate mondiale, raliuri internationale. Aici se
gaseste viata mea de cand eram doar un copil , de la primul
trofeu, la prima medalie castigata la un campionat mondial,
toate motociletele pe care le-am avut se gasesc in acest muzeu.
Nici macar Agostini nu are asa ceva. Eu insd le am pe toate si
sunt originalele.

11. Ai renuntat la ceva pentru motociclism?
Da, am renuntat. Acum poate mi-ar fi placut sa merg la
universitate. Sa Tnvat 5 limbi straine, Tnsa am ales un alt drum
si nu regret deloc. Datorita faptului ca am calatorit mult, mi-am
facut prieteni peste tot, iar asta e o educatie.

12. De ce industria de motociclte spaniole s-a prabusit, si de ce
industria japoneza si cea italiana sunt dominante?

imi pare rau ca industria spaniol3 s-a prabusit, insd lumea e
intr-o continud schimbare. Sunt toate afaceri de familie. Derbi
nu mai apartine familiei Rabasa ci grupului Piaggio. Toate
acestea au trecut Tn mainile corporatiilor pentru ca e foarte
greu sa supravietuiesti ca si familie in industria de astazi. Cand
concuram cu Bultaco, afacerea de atunci exporta in peste 70 de
tari, azi face parte dintr-o corporatie
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INTERVIU CU ANGEL NIETO

13 Elena Rossel va concura la Assen, catedrala motociclismului
si va fi prima femeie spaniola concurenta. Putem vorbi despre
un campionat mixt in viitor?

Am vazut multe femei concurand in campionate. Cred ca
exista loc pentru femei si in acest domeniu. Am observat-o pe
concurenta finlandeza Tarthy Rinne trecand in fata lui Aspar
la Hockenheim, si le-am spus celor de langa mine, ca promite
mult.

14. Dintre cele 12+1 campionate, care a fost cel mai sarbatorit?
Cred cd a fost Jarama 1971, cand am pierdut campionatul
mondial din cauza cd am cazut in finala, in prima bucla siapoiam
castigat cu 125cc...Acela a fost momentul in care motociclismul
spaniol a luat avant si a inceput sa fie vazut diferit. Pana in acel
moment castigasem 3 campionate mondiale, si singurii care
stiau asta erau copii din cartierul unde locuiam.

15. Premii ca Gran Cruz al Merito Civil ( Crucea pentru drepturi
civile), sau faptul ca esti remarcat in orasul tau natal sau ca
exista o strada si un centru sportiv care iti poarta numele,
te fac sa te simti mai bine decat premiile castigate la marile
campionate?

Toate acestea ma incantd, chiar si premiile pe care le primesc
acum. Am primit Crucea pentru merite civile, pe care mi-a dat-o
regele, si asta nu are nici o legatura cu sportul.

lar celelate premii, le am pe toate. Doar unul lipseste si despre
acela se vorbeste mereu

( Premiul pentru sport din partea Printului Austriei). Sunt
nominalizat in fiecare an, insa nu am primit nimic pana acum si
nu cred ca mi-l vor acorda post-mortem. Oamenii din tara mea
mi-au dat cel mai mare premiu.

16. Copiii si nepotii tai incearca mereu sa te intreaca. Crezi ca
numele pe care il poarta i motiveaza in acest sens?

Nu. l-am ajutat sa ajunga la campionatul mondial mai repede,
dar o data ajunsi acolo s-au descurcat singuri. Ceea ce conteazd
cu adevarat este campionatul mondial, unde participa peste 90
de concurenti, iar in final rdman doar 3. Nu exista motociclisti
nepriceputi; chiar si cel clasat pe ultimul loc este un motociclist
bun.

17. Crezi ca unii motociclisti provoaca accidente din cauza
atitudinii lor agresive?

Preturi speciale pentru produsele CEPSA

Nici un motociclist de ieri sau de azi,nu ar doborfiintentionat un
alt concurent. Este pur si simplu ghinion. Esti impins catre limite
cu fiecare campionat si oricine poate face o greseala. E dureros
cand cineva se raneste grav.

INOVATII

18. Ce fel de inovatii erau atunci si despre ce fel de inovatii
vorbim azi?

Nu existd comparatie. In vremea mea trebuia si astepti ca o
piesa sa se strice, pentru a fi inlocuitd. Astazi stim cat rezista
un arbore cotit si cand trebuie schimbati pistonii. Exista acum
echipe de mecanici care monitorizeaza motocicleta la fiecare
metru parcurs. in zilele mele eram eu cel care trebuia s& spuna
mecanicilor ce ar putea fi iImbunatatit.

19. Care vor fi inovatiile in urmatorii ani si in ce directie se
indreapta?

Mi-ar placea sa se domoleasca putin. GP a urcat de la 800cc
la 1000cc, si nu demult Rossi a ajuns la 350 km/h proband un
Muggelo.Astazi se pun limite acestor inovatii. Dacd ar putea
consuma mai mult, ar merge mult mai repede. Sunt permisi 22
de litri si cu acestia trebuie sa se descurce inginerii.

20. Care e influenta unui combustibil bun? Dar a uleiului?
Companiile petroliere fac tot posibilul sa asigure combustibili
de calitate. Tn Moto 2, cei mai buni concurenti trebuia s3 aiba
acelasi combustibil doar cd nu era acelasi pentru 125cc sau
pentru GP. Lubrifiantii sunt extrem de importanti, pentru ca ei
prelungesc viata unei motociclete.

21. Ce anume 1i motiveaza pe oameni sa aleaga un anumit
lubrifiant sau combustibil pentru motocicletele lor? Stiu ei ce
sa aleaga sau trebuie sa consulte specialisti?

Oamenii stiu mai multe acum decat in trecut, cand alegeau
0 motocicletda pentru ca avea o culoare frumoasa. Acum, ei
obisnuiesc sa citeascd despre produsul pe care il achizitioneaza
si sa se intereseze despre ce are nevoie pentru a functiona
eficient.

22.Tn cele din urma ce fti doresti de la viata?

Tmi doresc ca prietenii si familia s& fie sanitosi. Mama mea are
95 de ani si se simte minunat. Tmi doresc s fiu iubit de copii si
prietenii mei, asa cum fi iubesc eu.

CONDITIE CONDITIE
COD SAP DENUMIRE PRODUS AMBALAJ PRET 1 PRET 2 COMANDA COMANDA
10-381-424 CEPSA STAR SYNTHETIC 10W40 1L 1L 16.76 RON 16.35 RON min. 18 buc. 15.93 RON min. 54 buc.
10-381-428 CEPSA TRANSMISIONES EP 80W90 1L 1L 15.91 RON 15.52 RON min. 18 buc. 15.13 RON min. 54 buc.
10-381-439 CEPSA MOTO 4T URBAN 10W40 1L 1L 16.32 RON 15.92 RON min. 12 buc. 15.52 RON min. 36 buc.
10-381-460 CEPSA STAR SYNTHETIC 10W40 4 L 4L 67.43 RON 65.78 RON min. 5 buc. 64.12 RON min. 15 buc.
10-381-484 CEPSA STAR 10W40 4 L 4L 54.03 RON 52.71 RON min. 5 buc. 51.38 RON min. 15 buc.
10-381-488 CEPSA STAR AVANT 15W40 4 L 4L 51.30 RON 50.04 RON min. 5 buc. 48.78 RON min. 15 buc.
10-381-458 CEPSA STAR SYNTHETIC 10W40 5 L 5L 73.33 RON 71.53 RON min. 5 buc. 69.73 RON min. 15 buc.
10-381-482 CEPSA STAR 10W405 L 5L 63.41 RON 61.85 RON min. 5 buc. 60.30 RON min. 15 buc.
10-381-486 CEPSA STAR AVANT 15W405 L 5L 59.82 RON 58.35 RON min. 5 buc. 56.89 RON min. 15 buc.
* Preturile nu contin TVA si sunt discontabile.
**promotia este valabild in limita stocului disponibil
***nu se acorda retur la produsele care fac obiectul promotiei
**** pentru detalii va rugdm sa consultati reprezentantul de vanzari alocat zonei aferente
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¥ RECONSTRUCTIE S|

RECONDITIONARE

DE CE SA RECONSTRUIESTI SI SA SCHIMBI

Este reconstruirea pieselor auto considerata de moda veche si
mai putin interesanta decat utilizarea pieselor noi?

Ideea de reconstructie a venit cu multi ani in urma, si s-a
dezvoltat in cadrul unei reparatii simple la o revizie sistematica
si completa.
Avantajul reconstructiei industriale, intr-un stadiu incipient
de dezvoltare a fost disponibilitatea si pretul, comparativ cu
piesele noi. Atelierul ar putea apela la un specialist pentru a
obtine o piesa, fara a mai fi nevoit sa astepte pentru reparatii si
pentru un pret mai mic decat cel pe care ar trebui sa-l plateasca
pentru o piesa noua.

Programul de demaroare si alternatoare se bazeaza pe
reconstructia elementelor de schimb iar numarul lor care se
apropie de 4500 se dovedeste a fi cea mai completa gama de
marcat.

DAR DE CE RECONSTRUIREA ?

1. Industria de remanufacturare merge mana-in-mana cu
schimbul de afaceri si ofera posibilitatea de a oferi clientilor
0 gama mai larga decat poate oferi furnizorul de unitati noi.
n acelasi timp, pe masurd ce programul se dezvoltd si toate
detaliile sunt cunoscute in ceea ce priveste procesele de
reconstructie, acesta devine mai “inteligent”, competitiv cu
piesele OE si chiar le surclaseaza in multe privinte.

Producatorii de automobile au adesea mai multi furnizori OE, si
prin urmare, mai multe variante, pentru un anumit motor sau
pentru un vehicul, toate fiind interschimbabile. Disponibilitatea
buna si o gama larga sunt cuvinte-cheie pentru a ajuta clientul
dumneavoastra.

2. Aspectele legate de mediu:

Cu un nou ciclu eficient al procesului de refabricatie, este
posibila reducerea utilizarii de materii prime la mai putin de
25% in comparatie cu materia prima folosita in productia de
noi unitati.

3. Calitatea:

Furnizorii producatorilor auto cheltuie un aport enorm de
forte de inginerie pentru a dezvolta piese de schimb, care sa
indeplineascd calitatea cerutd pana la cel mai mic detaliu. in
procesul de remanufacturare, obiectivul este de a re-utiliza
cat mai mult posibil din unitatea veche, schimbarea doar a
pieselor uzate si defecte cu piese noi, de inalta calitate, care
asigura in final ca specificatiile originale sunt intacte. Pe baza
datelor colectate si a experientei, este dovedit faptul ca in
multe cazuri, este posibil a imbunatati “punctele slabe” in
design original, si astfel produsul reconditionat sa devina mai
bun decat a fost initial.

Reconstructia de alternatoare si demaroare este disponibila
peste tot in piata, dar cu Lucas mergem un pas mai departe.
Pentru aceasta mentionam cateva exemple legate de raportul
calitate-focalizare:

\

Tratamentul la suprafata.

Adesea reconstructia unui alternator inseamna doar

o revopsire in negru a suprafetei, dar alternatoarele
Lucas au suprafete de acoperire galvanizate si carcase

de solenoid pentru a asigura protectia impotriva
coroziunii si o conexiune solida si de lunga durata.
Carcasa este vopsita in interior si in exterior la fel ca
originalul, in timp ce suportul fata este pastrat din
aluminiu.

- Toate alternatoare sunt livrate cu pompa, ceea ce
asigura o instalare usoara si ofera de asemenea o
pompa de reconstructie si de testare. Sunt instalate
garnituri si lame noi.

- Solenoizii sunt deschisi fiecare in parte si contactele
sunt schimbate. Sunt necesare tehnologii speciale
si nu toti furnizorii le pot oferi. Este important sa
se inspecteze vizual bobinele si contactele noi, care
asigura viata lunga a demarorului.

- Carcasele unitatilor sunt reutilizate, iar role si arcuri
noi sunt instalate, ceea ce asigura faptul ca puterea
initiala se obtine si ambreiajul este in functiune.
Acest lucru inseamna ca, Lucas nu doar instaleaza
noi unitati de schimb, dar incearca sa pastreze
specificatiile initiale de actionare.

- Cand diodele trebuie sa fie schimbate, diode cu
avalansa controlata vor fi instalate ca inlocuire.
Acestea Impiedica acumularea de tensiune in vehicul
si protejeaza dispozitivele electronice.

Ceea ce puteti castiga de la companiile de
remanufacturare este, un inalt nivel al calitatii, la care
se adauga o gama larga de produse competitive OE,
timp scurt de livrare, pret corect si pe deasupra, cea
mai buna solutie de mediu pentru client.

J




SCURT ISTORIC

Delgrosso S.p.A. e o companie Italiana care de 60 de ani
produce sisteme de filtrare pentru motoarele vehiculelor ,
filtre de aer, de ulei, diesel, de combustibil, habitaclu, toate
purtand brand-ul CLEAN.

Fondatd in anul 1951, compania a fost mereu animata de
o dorinta de a creste, de a prospera si de a oferi mereu cele
mai bune produse. Delgrosso a inceput sa produca filtre in anul
1960, creand gama de filtre CLEAN in 1975. A devenit societate
pe actiuni in anul 1979 si a fost in permanenta prezenta pe
piata, oferind solutii tehnice inovatoare create pe baza know-
how-ului de zi cu zi. Tn anul 2009 compania a fost premiaté de
catre Fiat Parts&Service ca cel mai bun furnizor al anului.

Misiunea companiei este de a oferi clientilor si partenerilor
produse de inalta calitate si servicii de eficientda maxima, creand
valoare pentru companie si producand valoare pentru clienti.
Gama de filtre Clean este considerata ca fiind ideald pentru
jucatorii de pe piata aftermarket, atat pentru autovehicule,
vehicule industriale, masini agricole cat si pentru echipamente
de constructie si motoare marine.

Delgrosso este furnizor de echipamente originale pentru cele
mai mari branduri italiene de autovehicule si deasemenea este
unul dintre partenerii foarte apreciati din Europa si nu numai.
Compania creaza si produce filtrele bazandu-se pe o echipa n
care toti sunt dedicati sa ofere calitate maxima si eficienta.

Compania isi desfasoara activitatea in 3 fabrici specializate pe
filtre de ulei, aer si combustibil, cu o suprafata totala de 15000

34 MATEROM DIALOG

dAfiltersy

Value for Your Business

de metri patrati si cu o capacitate de productie de 11 000 000
filtre pe an cu 4000 de design—uri diferite. Fiecare filtru Clean
produs este certificat in ceea ce priveste siguranta.

Fiecare filtru Tnainte de a fi livrat, trece printr-o verificare
tehnica si a calitatii foarte riguroasa, ceruta de reguli specifice.
Compania a primit certificarea I1SO standard 9001 in anul 1995,
fiind consolidata apoi cu diferite actualizari prin UNI EN 1SO
9001:2000.

fn anul 2004 compania a obtinut certificatul 1SO/TS
16949:2002 care atesta indeplinirea conditiilor tehnice al
managementului calitatii in industria auto.
nca de la inceputuri compania a fost mereu preocupati si s-a
implicat in protectia mediului. Aceasta se datoreaza in primul
rand unui Tnalt simt al responsabilitatii vizavi de activitatea
desfasurata atat in mediul intern cat si in mediul extern si apoi
e o alegere privind prosperitatea generatiei viitoare.

n ceea ce priveste serviciile, compania crede cu tirie intr-
un dialog eficient cu clientii. A-i asculta, a-i intelege si a le oferi
sunt asteptari pe care le avem de la toti angajatii. Delgorsso
este prezent in Italia cu 14 magazine care ofera cele mai bune
servicii fiecarui client, cu 6 magazine in Franta si de asemenea
in Romania prin distribuitrul sau, Materom.




“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

In perioada 1 iulie - 30 septembrie la achizitionarea de
filtre Clean in valoare de 1500 RON (fara TVA) primesti
cadou un compleu CLEAN.

* pentru comenzile mai mari se recalculeazd numarul de bucati al produsului cadou in functie de
multiplul cantitatii comandate.

** promotia este valabild in limita stocului disponibil

*** aceasta promotie nu se cumuleaza cu alte promotii deja existente

**** nu se acorda retur la produsele care fac obiectul promotiei

***** conditia de acordare automata a produsului cadou este ca produsele sd se regdseascd pe acceasi
factura

F**E* pentru detalii va rugam sa consultati reprezentantul de vanzari alocat zonei aferente
*****Imaginile produselor sunt cu titlu de prezentare

Achizitioneaza 1 set placute frana si 2 discuri de frana ATE
in perioada 1 iulie - 30 septembrie 2012 si primesti cadou
un briceag ATE.

* pentru comenzile mai mari se recalculeaza numarul de bucati al produsului cadou in functie de mul-
tiplul cantitatii comandate.

** promotia este valabild in limita stocului disponibil

*** nu se acorda retur la produsele care fac obiectul promotiei

**** conditia de acordare automata a produsului cadou este ca produsele sa se regaseasca pe acceasi
factura

***%* pentru detalii va rugdm sa consultati reprezentantul de vanzari alocat zonei aferente
*****|maginile produselor sunt cu titlu de prezentare

In perioada 1 iulie-30 septembrie la achizitionarea de
filtre MULLER in valoare de 200 RON (fara TVA) primesti
cadou un parasolar MULLER.

* pentru comenzile mai mari se recalculeaza numarul de bucati al produsului cadou in functie de mul-
tiplul cantitatii comandate.

** promotia este valabild in limita stocului disponibil

*** nu se acorda retur la produsele care fac obiectul promotiei

**** conditia de acordare automata a produsului cadou este ca produsele sa se regaseasca pe acceasi
factura

***x%* pentru detalii va rugam sa consultati reprezentantul de vanzari alocat zonei aferente
***x*Imaginile produselor sunt cu titlu de prezentare
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Tn perioada 1 iulie - 30 septembrie la achizitionarea de filtre
FRAM in valoare de 150 RON (fara TVA) primesti cadou o
sapca FRAM

* pentru comenzile mai mari se recalculeaza numarul de bucati al produsului cadou in functie de multiplul
cantitatii comandate.

** promotia este valabild in limita stocului disponibil

*** nu se acorda retur la produsele care fac obiectul promotiei

**** conditia de acordare automata a produsului cadou este ca produsele sa se regaseasca pe acceasi factura
***x%* pentru detalii va rugam sa consultati reprezentantul de vanzari alocat zonei aferente
*****Imaginile produselor sunt cu titlu de prezentare

Achizitioneaza 2 seturi placute frana si 4 discuri de frana
Bendix in perioada 1 iulie - 30 septembrie 2012 si primesti
cadou un lichid de frana Bendix.

* pentru comenzile mai mari se recalculeaza numarul de bucati al produsului cadou in functie de multiplul
cantitatii comandate.

** promotia este valabild in limita stocului disponibil

*** nu se acorda retur la produsele care fac obiectul promotiei

**** conditia de acordare automata a produsului cadou este ca produsele sa se regaseasca pe acceasi factura
***x* pentru detalii va rugam sa consultati reprezentantul de vanzari alocat zonei aferente

***%*|maginile produselor sunt cu titlu de prezentare

Achizitioneaza 3 seturi placute frana BOSCH in perioada
1 iulie - 30 septembrie 2012 si primesti cadou un tub de
SUPERFIT.

* pentru comenzile mai mari se recalculeaza numarul de bucati al produsului cadou in functie de multiplul
cantitdtii comandate.

** promotia este valabild in limita stocului disponibil

*** nu se acorda retur la produsele care fac obiectul promotiei

**** conditia de acordare automata a produsului cadou este ca produsele sa se regaseasca pe acceasi factura
***%% pentru detalii va rugam sa consultati reprezentantul de vanzari alocat zonei aferente

***x*Imaginile produselor sunt cu titlu de prezentare
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ECHIPAT CU
CEL MAI BUN

Opt dintre masinile preferate ale Europei au ca si
caracteristica comuna Sogefi

De la Volkswagen la Ford, de |la Peugeot la Renault, numele
unui singur furnizor se leaga de opt dintre brandurile de
autovehicule de top din Europa. Toate aceste vehicule
populare dispun de echipament original realizat de catre
furnizorul de piese auto Sogefi Group, care este specializat
in dezvoltarea si fabricarea de sisteme avansate de motoare
si componente de suspensie atat pentru OE si cat si piata
pieselor de schimb.

Partile Sogefi instalate Tn aceste vehicule de top includ
bare de stabilizare si arcuri elicoidale in masina preferata a
Europei Volkswagen Golf VI, sistem de filtrare ulei si arcuri
elicoidale in al treilea model cel mai popular Ford Fiesta
VI, precum si sisteme de filtrare de ulei si de aer, bare
stabilizatoare, galerie de admisie a motorului si pompa de
apa, in al patrulea best-seller, Opel Corsa D.

Toate produsele de filtrare Sogefi OEM montate la cele opt
masini sunt deja disponibile pentru piata pieselor de schimb
independente prin intermediul brandurilor Sogefi: Purflux,
Fram, CoopersFiaam si Tecnocar (in Italia). Andrea Taschini,
Manager General al diviziei de Aftermarket Sogefi confirma:
“suntem foarte mandri de faptul ca tehnologiile de pionierat
ale companiei Sogefi sunt selectate ca echipament original
pentru masinile de top din Europa.

Acestea sunt masini care sunt vandute cdtre milioane de
soferi, si care trebuie sa ofere zeci de mii de kilometri fara
probleme de conducere in fiecare an, astfel incat nu exista
loc pentru erori. Aceasta este o dovada reala a calitatii de top

(=]] 9 |
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si a fiabilitatii produselor de suspensie si-a filtrelor Sogefi.”

Sogefi, grup italian, este lider mondial in industria de
piese auto. Compania a fost fondata acum 30 de ani, iar
astazi este un partener pentru cei mai mari producatori
de vehicule comerciale, si este de asemenea lider de piata
n Europa si America de Sud. in cadrul grupului, Divizia
de componente de suspensie Sogefi este al treilea mare
furnizor de componente de suspensie din lume, cu divizia de
filtrare - ale caror marci includ Purflux, Fram, CoopersFiaam
si Tecnocar (in Italia) — sunt pozitionate printre primii cinci
furnizori din lume. Tn iulie 2011, Grupul a achizitionat, de
asemenea, Sogefi Mark IV Systémes Moteur Group, unul
dintre principalii producatori la nivel mondial desisteme de
admisie a aerului si sisteme de racire a motorului.

Listat la bursa din Milano in 2011, cifra de afaceri a
Grupului Sogefi a fost de 1,158.4 milioane de euro. Compania
are aproximativ 7,117 de angajati in intreaga lume si are o
prezenta globala, care cuprinde 44 de unitati de productie in
16 de tari de pe cinci continente.

Succesul Sogefi ca un important furnizor de echipamente
originale este legat de designul avansat si de materialele
folosite Tn fabricarea produselor sale. Prin alocarea unei
cantitati semnificative din cifra sa de afaceri, pentru
cercetare si dezvoltare, compania este in prim-planul pietei
de piese auto si de tehnologii de sisteme. in scopul de a spori
confortul si siguranta de conducere precum si de a proteja
mediul Tnconjurator, obiectivele Sogefi sunt: reducerea
cantitatii de materii prime utilizate, reducerea zgomotului
vehiculului, reducerea consumului de energie si reducerea
emisiilor de CO2.

De asemenea Compania este lider in utilizarea de materiale
plastice reciclate si bio, care au inlocuit metalul in procesul
de fabricatie a pieselor de filtrare si ale altor componente.
in domeniul evolutiei sistemelor de suspensie, Grupul
Sogefi a inclus folosirea materialelor mai usoare decat otelul
care ofera greutate de ansamblu redusa si a consum de
combustibil mai mic, cu o performanta excelenta.
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FACTORI CARE AFECTEAZA

EFICIENTA FRANARII

Conditiile si tipul de materiale de frictiune

Ar trebui sa folositi materiale de frictiune testate pe o gama larga de
temperaturi, presiuni, sarcini ale vehiculelor si conditii meteo. Pe langa
materialele de frictiune, un alt factor care afecteaza eficienta franarii
sunt discurile de frana.

Tipul auto — afecteaza structura sistemului de franare. Parametrii cum
ar fi configuratia si pistonii, tipul discului (ventilat sau solid) si diametrul
lui pot varia. De asemenea, vehiculul poate fi echipat cu frane cu disc
sau tambur, sau chiar cu un sistem mixt. Diferenta se observa usor, mai
ales cand se compara masinile sport cu cele urbane.

Fiabilitatea si starea buna a etrierelor, glisoarelor si arcurilor

— joaca un rol important cand vin e vorba de conditii nefavorabile
ale carosabilului, spre exemplu, cand suprafata drumului e murdara,
umiditatea este ridicata, cand drumurile sunt acoperite de sare si pot
cauza coroziunea.

Conditiile lichidului de frana - cei mai importanti parametrii sunt
durata de viata si punctul de fierbere.

Etanseitate si scurgerea sistemului de franare

Conditiile suspensiilor vehiculului — defectele si neregularitatile in
sistemul de suspensii fac ca distanta si timpul de franare sa fie mai lung.
De aceea e indicat sa verificati starea de functionare a amortizoarelor,
a bratelor, a tijelor si a oricarei componente din cauciuc sau metal.

Conditiile privind anvelopele vehiculului si presiunea de aer - uzura
neuniforma a benzii de rulare si inaltimea insuficienta duc la aderenta
mai mica.

Conditiile sistemului de directie — alinierea improprie a sistemului de

directie, poate cauza schimbarea directiei masinii in timpul franarii, iar
n cazuri extreme poate cauza derapajul.

romotic)

Achizitioneaza 1 set de placute de frana Breck in perioada

1 iulie — 30 septembrie 2012 si primesti cadou un odorizant de masina.

Achizitioneaza in perioada 1 iulie — 30 septembrie 2012, produse Breck in
valoare de 1400 RON , fara TVA, si primesti cadou o jacheta Breck Collection.

*pentru comenzile mai mari se recalculeaza numarul de bucati al produsului cadou in functie de multiplul

cantitatii comandate.

**promotia este valabila in limita stocului disponibil

***nu se acorda retur la produsele care fac obiectul promotiei

**** produsele trebuie sa se regaseasca pe acceasi factura

**** pentru detalii va rugam sa consultati reprezentantul de vanzari alocat zonei aferente
***X* Imaginile produselor sunt cu titlu de prezentare

**AAA* Conditia de acordare automatd a produsului cadou, este ca produsele Breck sa se regaseasca pe aceeasi

facturd sau pe facturi diferite cumulate la sfarsitul lunii.

AVANTAJELE PLACUTELOR DE FRANA BRECK

Eficienta

Testele au dovedit ca placutele de frana Breck au un
coeficient nalt si stabil de frictiune si cd astfel asigura
franarea eficienta in toate conditiile meteo, indiferent
de Tncarcatura si viteza vehiculului.

Calitatea

Multumita liniilor de productie construite conform
standardelor OE, toti parametrii procesului de fabricatie
sunt bine controlati asigurand atingerea celor maiinalte
standarde auto. Calitatea inalta si repetata a placutelor
de frand Breck este atestata de certificatul ECE R-90.

Confort

Precizia excelenta a placutelor Breck, cat si accesoriile
cu care se instaleazad, le fac sa functioneze perfect cu
orice fel de disc de frana, fara sa-i provoace daune. Pe
langa acest fapt, insdsi instalarea este foarte usoara.
Eliminarea completa a derapajului, precum si a altor
sunete nepldcute create de sistemul de franare aduc
placere in timpul condusului si siguranta in spatele
volanului.

Economie

Uzura si distrugerea lenta fac ca placutele de frana
sa aiba duratd de viata mai lunga, iar pretul rezonabil
asigura o buna mentenantd vehiculului la costuri
optime.

Grija fata de mediu

Folosirea in fabricarea placutelor a materialelor
de frictiune fara continut de metale grele sau fibre
periculoase, scad cantitatea de praf generata si mentin
0 permanenta siguranta.

38 MATEROM DIALOG




r/d )

/-" o

Wie maulkes) [;@[F@'I.@ﬁﬂ@
Mie mauheg (X m?trl 7

VALEGETOTAL ... . - | rom—

~ pentru schimbul de ulei SN "y MATEROM _
si primegti cadou un bidon iR 1/ (7 1)
y ‘de 250 m1 de |IC|'IId de frang* - ‘ A } :_:
' \.7If } TR

3 R
’ {

/
/

| Fuel economy
¢

\Www.tetal.com.ro
|

\

\

\
l' ificafi perioado de ve
« 1 **(a nt*se

bilitate a'tampaniei si produsele particpeie -
tordd in limita stocului disponibil

. Promotia se desfasoara in perioada
{ .--’5W30 1.08.2012 - 30.09.2012

Nu suntem alesi din intamplare (OTAL

| o



www.materom.ro

Sistemul hidraulic
de franare

Sistemul de Servofrana
hidraulica H31

Tipuri constructive

Servofranele hidraulice actuale lucreaza
fie cu Alimentare de energie externa
(servodirectie) fie cu Alimentare proprie
de energie

Servofrana hidraulica cu alimentare
externa de energie H31

Cu forte reduse de apdsare a pedalei
se obtin mari decelerari, astfel se
Tmbunatateste vadit confortul pedalei.

Amplificatorii hidraulici ating azi factori
de amplificare de pana la 7:1. Alimen-
tarea cu energie se realizeaza in cadrul
acestui sistem prin directia hidraulica a
autovehiculului.

Componentele sistemului de amplificare
sunt actionate in cadrul circuitului hidra-
ulic dupa pompa de directie.
Amplificarea functioneaza cu ulei min-
eral! Amestec de ulei mineral cu lichid de
frana — agregatul este defect!
Autovehicule: Audi 100, BMW 5/7
Directia este deservita in primul rand!

Functionarea sistemului hidraulic de
servofrana

[

. Vas pentru uleiul hidraulic

. Cilindru principal de frana de tip
tandem

. Unitatea hidraulica de servofrana

. Ventil de incarcare si acumulare
(Regleaza presiunea de rezerva in vasul
hidraulic de acumulare)

5. Vas hidraulic de acumulare

(max. 57 bar)
6. Pompa de directie servo
7. Servodirectie cu racord hidraulic

N

H W
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“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

Ventil de incarcare si acumulare (regulator de curent controlat prin

presiune )

Vasul de acumulare hidraulic se umple

Functionare

Din curentul de transport al pompei
se retine o parte din cantitate si se
transporta Tn ventilul de fncarcare
si acumulare. Curentul de transport
ajunge n spatele pistonului si il impinge
spre dreapta.

Presiunea deschide supapa de retinere,
acumulatorul se incarcd. in acelas timp,
presiunea actioneazd asupra supapei
de decuplare, supapa se inchide cand

se atinge presiunea de decuplare.
Presiunea 1n spatele pistonului se
detensioneaza catre rezervor i
sectiunea transversald este eliberata
din nou pentru directie.

Daca presiunea de acumulare scade,
de ex. prin actionarea pedalei de frana
de catre sofer, procesul de incarcare
are din nou loc, pentru a mentine
presiunea de lucru de la 35 la 57 bar
- Vasul de acumulare hidraulic este
umpl

Ventil de incarcare si acumulare

(regulator de curent controlat prin presiune)

- Pozitie de repaus

Principiul de functionare al directiei
Pompa de directie absoarbe uleiul din
rezervorul de acumulare si il transporta
prin intemediul ventilului de ncarcare
si acumulare Thapoi in rezervor.

Ventilul de incarcare si acumulare este

Vas hidraulic de acumulare

Functie

Vasul de acumulare hidraulic este
format dintr-un rezervor, care este
impartit printr-o membrana in doua
camere.

Sub membrana se afla o umplutura
de gaz (nitrogen sau gaz mixt) cu o
pretensiune sau presiune de baza
de 10 -26 bar. Pe partea superioara
a membranei se extrage din pompa
de directie uleiul hidraulic (ATF- sau
Pentosin).

Odata cu cresterea cantitatii de ulei,
creste presiunea in sistem; astfel se
comprima gazul si presiunea gazului
creste. Volumul de gaz se micsoreaza
pand la presiunea de deconectare de
57 bar. Presiunea in vasul de acumulare

cunoscut in hidraulica ca regulator de
curent controlat prin presiune.

Cu acest regulator este posibila
incdrcarea acumulatorului hidraulic
fard a influenta functionarea directiei.

Directia trebuie sa aiba intodeauna
prioritate naintea franei.

este mentinutd prin intermediul unei
supape de retinere care este atasata
ventilului de incdrcare si acumulare, si
se afla la intrarea in amplificator.

Sarcina

Pentru ca lichidele sunt aproape
incompresibile, acestea nu pot fi
utilizate pentru stocarea de energie.
Prin includerea gazului compresibil in
circuitul hidraulic, stocarea energiei
este posibila.

Pentru aceasta, gazul si lichidul trebuie

separate spatial prin intermediul
unei membrane. Vasul hidraulic de
acumulare stocheaza energia de

compresiune hidraulica si la nevoie o
pune la dispozitie sistemului hidraulic
pentru amplificator.
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+Extra!
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Prosop de plaja

BOSCH

R
[

Pornire in forta pentru toate marcile de automobile cu acumulatorii Bosch. Gamele de acumulatori
auto Bosch S4 si S5 au incorporata tehnologia inovatoare a grilelor stantate. Calitatea imbunatatita a
grilei pozitive garanteaza un randament ridicat si o fiabilitate sporita.

Va puteti astfel bucura de urmatoarele beneficii:

» Putere sigura de pornire

» Durata de viata prelungita prin reducerea coroziunii grilei

» Stabilitate in alimentarea cu energie

Tehnica pentru o viata

in perioada iulie - august 2012, pentru fiecare acumulator auto Bosch, din gama S sau T,
cumparat de la Materom, primiti extra un prosop de plaja destinat consumatorului final
(in limita stocului disponibil).
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“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

5 000 000 de demaroare pentru

® BOSCH

sistemele Start/Stop

n 2012, in Hildesheim, Bosch anunta faptul c& a produs demarorul
cu sistem Start/Stop cu numarul cinci milioane.

De la inceputul productiei, in anul 2007, au fost primite din ce in
ce mai multe comenzi pentru aceasta tehnologie care reduce consumul
de carburant. Motivul din spatele acestui succes fenomenal este
simplu. ,Sistemul Start/Stop reprezinta o metoda rentabild de a reduce
considerabil consumul de carburant”, a declarat Dr. Ulrich Kirschner,
presedintele diviziei Bosch pentru demaroare si alternatoare. ,Ne
asteptam ca panain anul 2013 jumatate din autovehiculele noi din Europa
sa fie echipate cu un sistem Start/Stop”, a declarat Kirschner. Momentan,
acest lucru este valabil doar pentru o treime din autovehiculele noi. Tn
prezent, aproape toti producatorii auto europeni integreaza tehnologia
Start/Stop de la Bosch pe autovehiculele compacte, pe limuzinele din
clasa premium si chiar pe autovehiculele sport puternice.

in cadrul Noului Ciclu European de Conducere (NCEC), sistemele
Start/Stop reduc consumul de carburant si, prin urmare, emisiile de CO2,
cu pana la 5 procente. in ciclul urban NCEC, economia creste pana la 8
procente, potentialul fiind si mai mare Tn conditii de trafic aglomerat, mai
ales in timpul orelor de varf. Si, cu toate acestea, sistemul Start/Stop nu
reduce n niciun fel gradul de confort datorita vastei game de informatii
furnizate de senzori si evaluate de catre sistem. De exemplu, un senzor
pentru acumulator determinad starea de incarcare a acestuia. Motorul va
fi oprit doar daca este garantata repornirea sa rapida.

Un alt exemplu il reprezinta temperatura din interiorul autovehiculului.
Daca este inca foarte scazutd sau foarte ridicata, motorul va continua sa
functioneze astfel incat sa fie atinsa rapid temperatura doritd de ocupanti.
Si, n cele din urmd, exista un transformator CC/CC pentru stabilizarea
tensiunii sistemului electric in timpul pornirilor, pentru asigurarea
functionarii fara intrerupere a sistemului audio, a sistemului de navigatie
sau hands-free pentru telefonul mobil.

Pentru a reduce si mai mult consumul de carburant si emisiile de
CO2 produse, inginerii Bosch vor extinde gradual perioadele de oprire
ale motorului. Initial, acest lucru se va aplica atunci cand autovehiculele
ruleaza liber pana la oprire, iar mai tarziu chiar si in perioadele in care
soferul nu mai accelereaza. ,in functie de tipul traseului, sistemele Start/
Stop imbunatatite pot asigura o economie de carburant suplimentara de
10 procente”, a declarat Kirschner.

Despre tehnologia
Start/Stop

Sistemele Start/Stop opresc automat motor
ul atunci cand autovehiculul se afla in stationare,
de exemplu la semafor. in momentul in care
soferul actioneazd ambreiajul pentru a cupla intr-o
treaptd de viteza, motorul este repornit automat.
Pentru dezvoltarea sistemelor Start/Stop, Bosch
utilizeaza experienta acumulatd in  domenii
precum tehnologia starterelor, a sistemelor
electrice de propulsie si a gestionarii energiei.

Grupul Bosch este un lider global in furnizarea
de tehnologii si servicii. Conform rezultatelor
financiare, in anul fiscal 2011, peste 300.000 de
angajati au generat vanzari de 51,5 miliarde de
euro, in domeniile constructiei de autovehicule,
tehnologiei industriale, bunurilor de larg consum
si echipamentelor pentru constructii. Grupul
Bosch cuprinde Robert Bosch GmbH si cele peste
350 de filiale si companii regionale din peste 60 de
tdri. Prin includerea partenerilor comerciali si de
service, Bosch este reprezentat in aproximativ 150
detdri. Aceasta retea internationald de dezvoltare,
productie si vanzare reprezinta fundatia cresterii
continue a concernului german.

Bosch a cheltuit in 2011 peste 4,2 miliarde de
euro pentru cercetare si dezvoltare si a inregistrat
peste 4.100 de patente pe plan international. Prin
toate produsele si serviciile sale, Bosch sporeste
calitatea vietii, oferind solutii care sunt atat
inovatoare, cat si utile.

Vezi pagina
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I DEZMEMBRARI
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“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

ETAPELE VANZARII PIESELOR DIN
DEZMEMBRARI

www.dezmembrari-piese-auto.ro

O etapd importanta in calatoria piesei din cadrul sediului
Dezmembrari pana la posesia clientului este activitatea de
vanzare.

Piesele dezmembrate si receptionate sunt stocate in spatii
inchise pentru a se pdstra calitatea lor evitdndu-se degradarea
acestora prin expunerea la soare sau intemperii.

Din acest moment piesele sunt in conditie sa fie livrate catre
clientii care solicitd acest lucru.

Comercializarea pieselor din Dezmembrari se face prin
magazinul din str. Viilor nr. 800, 547185, Cristesti — Mures, dar
aceeasi importantd o acordam si comenzilor venite din partea
clientilor care solicitad piese telefonic sau prim e-mail.
Departamentul de vanzare in relatia cu clientii fideli este
reprezentat de doi consilieri in persoana

(W]

~

¢ BACIU TEODOR
Mobil: 0756-051.934
Telefon: 0365-401.080 Int.126
E-mail: gelubaciu@materom.ro

e CLAUDIU BORZ
Mobil: 0752-011.945
Telefon: 0040-365-401.080 Int.128
E-mail: claudiuborz@materom.ro
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* Oferte speciale
¢ Logare cu acelasi user si arola din
pagina clientului MATEROM

* Comanda on-line cu verificare
cantitativa

e Catalog produse:

- verificare disponibilitate si pret
- comanda piesa

- cerere de detalii piesa

¢ Posibilitate de cerere de oferta

\_ J

Cei doi sunt Tn masura sa ajute clientul la identificarea pieselor
cautate daca intampina orice fel de dificultate in acest aspect si
apoi mai departe n vanzarea propriu-zisa a piesei.

Ca mijloc de identificare, gestionare si in acelasi timp pentru
informarea clientului a fost creat magazinul on-line http://
www.dezmembrari-piese-auto.ro

Prin vizitarea lui, clientii pot sa verifice disponibilitatea pieselor
cat si a preturile de listd. Tn aceeasi masurd intentia noastra
a fost sa usuram comunicarea dintre Materom si client, iar
informatia despre disponibilitatea piesei si pretul ei sa fie cat
mai aproape de d-voastra. Pentru cei care folosesc acest mod
de accesare a informatiilor, se va stabili ulterior, telephonic,
doar detaliile tranzactiei si conditiile de retur si garantie .

Avem posibilitatea ca piesele comandate sa fie trimise in tara
prin reteaua proprie de distributie Tntr-un interval de 24 ore,
economisind astfel din resursele clientului pretul transportului
care ar trebui platit de catre eventualii terti in cazul folosirii
companiilor de curierat.

Tn continuare va prezentdm cateva aspecte importante a
modului de lucru prin intermediul site-ului
http://www.dezmembrari-piese-auto.ro .
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Preturi speciale pentru radiatoarele MTR

Pret ron fara TVA,

Tip auto Denumire Cod Produs discontabil
A4/A6/PASSAT -05 RADIATOR MOTOR RA00050 148,56 RON
VW POLO -01 RADIATOR MOTOR RA00460 73,305 RON
CI/PG/FI DCATO 02- RADIATOR MOTOR RA00100 143,715 RON
AUDI A4/A6 03- RADIATOR MOTOR RA00060 173,085 RON
OPEL ASTRA G -05 RADIATOR MOTOR RA00900 138,885 RON

* Preturile nu contin TVA si sunt discontabile.
**promotia este valabila in limita stocului disponibil
***nu se acorda retur la produsele care fac obiectul promotiei
**** pentru detalii vd rugdm sa consultati reprezentantul de vanzari alocat zonei aferente
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“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

3¢ Bonus Punct )

Vara aceasta te racoresc cadourile de la Bonus Punct

Esti la un click distantad de cadourile pe care ti le doresti, iar echipa Bonus Punct te
asteapta cu cele mai noi produse. Noutati in materie de electrocasnice, parfumuri,
echipamente de lucru,articole de sezon si multe surprize, iti stau la dispozitie prin
simpla accesare a portalului nostru.

Intra acum pe http://portal.materom.ro/portal.php si fa cunostinta cu noul catalog
de produse Bonus Punct. Daca nu esti decis comanda tichete valorice si foloseste-
le in stilul tau sau surprinde-i pe cei dragi cu ceva inedit.

Comanda articole Materom, colectionea-za punctele in
contul tau de user si intra in cursa cadourilor.

Ai control permanent asupra punctelor si libertatea de a
le folosi dupa propriile preferinte. Pentru mai multe detalii
consulta catalogul Bonus Punct si regulamentul oficial.

= -,‘i’
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LAUNCH

LAUNCH a ajuns in zilele noastre sa fie un pion important
pe piata echipamentelor service, prin gama de echipamente
si solutii pentru atelierele service. Linia de productie include
echipamente pentru vechicule, testare si diagnosticare,
inspectie, intretinere, elevatoare si unelte de mana.

LAUNCH poate deservi 180 de distribuitori din peste 60 de tari.

Echipamente service

Lampa cu UV

Lampile sunt create in conformitate cu noua
tehnologie: cu sticla transparenta de cuartz drept
sursa de caldura. Lampa de uscare are drept
trasatura principala puternica penetrabilitate pentru
suprafetele vopsite, o buna aderenta si o uscare
rapida.

Creader V MIL Status

1. Citeste /Sterge coduri ~ Test sensor 02

3. Freeze Data Test monitor On-board
5. Teste speciale Test sistem EVAP

I/M Readiness Info vehicul

X - 431 Master

Audi, Alfa Romeo, BMW, Chrysler, Citroen, Daewoo,
Daihatsu, Fiat, Ford,Honda,Hyundai, Isuzu, Kia, Jaguar,
Lancia, LandRover, Mazda, Mercedes, Mitsubishi, Nissan,
Opel, Peugeot, Porsche, Renault, Rover, Saab, Seat, Toyota,
VW, Volvo si OBDII/EOBD

TWC501

Aparat semiautomat pentru jantat/dejantat
automat.

Acoperire larga pt. diverse marimi de jenti
Dispozitiv de blocare pneumatic

Motor puternic, zgomot redus

Brat mobil operat prin aer comprimat cu cioc metal
si plastic.

Manometru pentru umflare roti.

Optional: adaptor pt jenti motocicleta.

X - 431 Diagun - Diagnoza la doud vehicule
- Citeste coduri/ Sterge coduri concomitent

- Reset interval service - Touchscreen color

- Scaneaza transmisia auto - Acumulatori 1530 mAh

KWB 402

Aparat echilibrat roti acu design si operatie simpl3,
functii de madsurare de finaltd precizie, care fac
echipamentul ideal pentru mdsurarea echilibrului
dinamic al rotii.Poate fi utilizat pentru anvelope mici
si mijlocii. Acesta poate fi de mare ajutor in garaj de
reparatii auto si magazine de anvelope.

Aparat geometrie  Sisteme de masurare:

TLT 440W

Elevator cu 4 coloane capacitate 4T, echipat cu
cric de canal (2T);

Echipat cu platane oscilante si dispozitiv de
blocare siguranta in timpul functionarii;
Distanta reglabila pentru ecartament.
Alimentare 380V.

T

- i i - Card memorie 1 GB 5 g
(l:;ets:t SRB airbag, ABS five - USB pentru imprimantd directie, wireless: ~ ©@Mer digit. ZQf ccb
- Unghi mésurare: 20 - Numar senzori: 8
grade - Capac. platane: 1500 kg
- Dimens. anvelope: - Conexiune electrica:
CNC-602A - Monitor: 19” 230/50/60 - V/Vz/A
- Alimentare: 220V 50Hz - Simulare test:
- Putere admisie: 450W 10-9999 rpm
- Putere curatare ultrasonica: - Durata temporizare: 1- 9999s
100W - Volum: 2500 ml Aparat recuperare - Reumplere cu ulei
- Reglare presiune: 0-0,65 MPa - Greutate: 85 kg A/C: - Afisare temp. rezervor
- Recuperare - Alarma pres!une joasa
-Vid - Alarma presiune
ridicata

- Reincarcare
- Reciclare
- Golire ulei uzat

- Alarma golire rezervor
- Purificare refrigerant

Elevator cu doui - In3ltime minim4: 110 mm

; coloane: - Inéltime ridicare: 1880 mm
- Dist. de trecere: 2336 mm  _ -ungime brat: 2855 mm bis
- Latime totald: 3270 mm 1365bmm ﬁecareﬁsl 2640
- Tniltime total: 2780 mm MM 9IS 985 mm fiecare

-Tnaltime bazament:5cm Capacitate: 3.2t

C - recorder

C-recorder este un dispozitiv de diagnosticare, care
inregistreazd in timp real, in timpul condusului,
datele motorului si codurile de eroare. Consta intr-
un dispozitiv sub forma unui conector cu USB, care
face legatura intre conector si PC, dupa inregistrarea
datelor.

Elevator foarfeca: - Motor: 2.2 W

632AF - V0|taj2 '380V 5(3

- Pres. hidraulicd: 28MPa

- Pres. pneumatica: 5kg/cm
- Marimea platformei:400
X55cm

- Capacitate 3 tone

- Tnaltime ridicare: 1,9 m

- Tnaltime ridicare elevator
secundar: 45 cm
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ECHIPAMENTE SERVICE

AST SENZOR TESTER Cod: 03. 9301-0110.4 - 760132

Sistemul de testare ESP 03.9301- 0113.2-
760137 permite testarea senzorilor ATE
ESP afi sdnd numarul de rotatii, indicele
acceleratiei si a fortei de franare.

ATE EST Cod: 03. 9301-1000.4 - 760139

Pentru a duce la bun sfarsit operatiunile de
diagnoza la sistemul de franare, ai nevoie de
ATE EST.

Aparatul poate fi configurat sa execute orice
operatiune, dupa incarcarea modulelor
software.

“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

BFCS 300 Cod: 03. 9311-0070.4 - 730060

Determind punctul de fierbere al lichidului
de frana cu continut de glycol, masurarea
temperaturii.

Metoda incalzirii prin imersiune este singura
care ofera mdsuratori exacte, indiferent de tipul
de lichid de frand. Dispoziti vul este potrivit
pentru lichide de frdnd care au punctul de fi
rbere pana la 300°C.

SBS Cod: 03. 9301-0400.4 - 760129

ATE SBS permite dezactivarea sistemului de
franare electrohidraulic (SBC) si presiunea
acumulatd sa fi e degajata simplu si in siguranta
naintea interventiei mecanicului de service.

FB 5p

Este un sistem pneumatic care permite umplerea,
spalarea si aerisirea tuturor sistemelor de franare
si ambreiaj. Dupd umplerea cu aer comprimat se
poate folsi independent de retea, fiind excelent
pentru utilizarea mobila.

Cardul de testare Cod: 03. 9301-0200.1 - 760130

Datorita cardului ATE de testare al senzorilor
magnetici aceste teste pot fi efectuate fi abil,
usor si deloc costisitor. Campurile magnetice
ale senzorului sunt afisate pe ecran, facand
astfel posibila verifi carea lor.

FB 30 S Cod: 03. 9302-3010.4 - 740288

Noul aparat permite cu usurinta spalarea,
umplerea si aerisirea tuturor sistemelor de frana
si a sistemelor de ambreiaj.

Sistemul functioneaza direct din recipient de 5,
20 si 30 de litri fixate Tn aparat.

Conti Sys OBD Cod: 03. 9301-2000.4 - 782000

Dispozitiv de testare compact si rapid EOBD -
ECU pentru multe vehicule. Functii de testare/
adaptare ABS, SRS, EPB, sisteme AC, resetare
service, calibrare senzori unghi

BFT 320 Cod: 03. 9311-0080.4 - 730071

Testerul lichid de frana BFT 320 permite
masurarea punctului de fierbere al oricarui
lichid de frana cu continut de glycol (DOT 3,
DOT 4, DOT 5.1) cu aceeasi precizie ca aceea
obtinuta intr-un laborator.

Trusa piston redresare etrier
Cod: 03.9314-4999.4

Trusd universald compresare piston
Compatibild cu toate tipurile auto.

Setul de testare ESP Cod: 03. 9301-0113.2 - 760137

Setul de testare ATE ESP extinde rata

aplicatiilor a sistemului de testare ATE AST,
oferind posibilitatea testarii senzorilor ATE ESP
din punct de vedere al rotatiilor, acceleratiei si
al fortei de franare.

-4

Trusa reparatie conducte frana Cod: 03.9310-0001.4

Utilizabila pentru conducte de 4,75, 6 , 8 si 10
mm . Usor de folosit de catre o singura persoana
si extrem de precisa la plierea gulelelor. .

Lere cilindru frana

Este un instrument indispensabil pentru verificare:
reglarea pozitiei de 20 ° a pistonului etrierului de fra
Dimensiuni diferite pentru diametrele pistoanelor:
03.9314-1700.1 — 35-38mm

03.9314-0900.1 — 42-48mm

03.9314-0600.1 - 52-57mm

03.9314-5300.1 — 60mm.

MATEROM DIALOG 49



www.materom.ro

TOP TUL ® PROFESIONALE |

alegerea profesionistilor

CONTINUT

GCAJ0022 Sertar1
PRET RON Set chei inelare curbate, 75°

Set chei inelare cotite, 75°

4.440,04  Set chei fixe

1 mBangc scule mobil pro-line PRET RON
GCAZ0020 1.840,70

CONTINUT

Sertar 1

Set tubulare cu brat rotativ
Inelare pentru conducte Set chei hexagonale

Set chei torx ( stea ) . Set chei inelare cu clicket

Set bite 1/2 Sertar 2

Sertar 2 | (e Set inelare combinate, 15°

Set tubulare fortd (impact) 1/2 l‘ l[ ” “| h Set chei tubulare cotite

Set ciocan+cheie pentru tevi o {111 Set inelare combinate de forta, 15°
Cleste nituri ..‘.\! Plige | Sertar 3

Set surubelnite torx (stea) gaurit Iz a Set tubulare 3/8”

Sertar 3 Set tubulare 1/2”

Set ciocane + dornuri Set tubulare 1/4”

Set dornuri + cheie reglabila Set tubulare hexagonale cu bila
+fierastrau Sertar 4

Set chei dinamometrice + adaptori Set clesti si cheie reglabila

+ tubulare magnetice bujii Set clesti si patenti

Set clesti siguranta

Set pile

Sertar 5

Set surubelnite

Set chei torx cu maner

Set instrumente de mésurat si taiat

13iai

f—
e

2832208
@>—

H

PRET RON

TDAH7010 280,67

PRET RON
TEAA0105 111,85

CONTINUT |PRET RON|

GCBX4201 2.3.45.6,7,8,9, 24879
10,11, 12,13, 14,

15, 16, 127, 18, 19, CONTINUT JPRET RON
20, 21, 22, 23, 24, TAAA1607 1.443,85
25,26,27,28, 29, .
30, 32 mm mDulap superior
) ) CONTINUT [PRET RON
IR g =S¢t inelare combinate 6 - 32 piese TAAD1602 5 sertare 1.624,28
i I f 1 i CONTINUT JPRET RON mDulap 3 sertare fix
“ GABX2601 2,3,45,6.7,8,9, 39200 CONTINUT |PRET RON
T LT 10,11, 12, 13, 14, T_BAAO304 3 sertare 926,93
l i ' [ 15,16, 127,18, 19,
'lluu 20,21,22,23, 24, pDulap 5 sertarefix _______
TSE6 A g 22027, 28,25 CONTINUT |PRET RON
> TCAB0501 5 sertare 876,12
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CONTINUT |PRET RON
GCAD2502 25 piese 132,48

CONTINUT [|PRET RON

JJAU0418 420X 330X 65mm 1.501,49

CONTINUT |PRET RON
KAAA1620 10000 rpm 443,95

271 Nm

CONTINUT |PRET RON

18 buciti

JGAI1801 193,96

Set surubelnite impact

_____ =y hriyeyy—p - flyyyoyl A

CONTINUT |PRET RON
GAAT0601 6 piese 79.99

CONTINUT |PRET RON|

TCADO0101 815 mm 698,95

CONTINUT |PRET RON|
GCAD7202 72 piese 221,33

CONTINUT [|PRET RON

GAAMO0708 7 piese 187,80

ey

s

CONTINUT |PRET RON
ANAE1624 F)x3/4(M) 683,32

max1400Nm

GAAA2602 6.7.8,9,10,11,12,  38) 75
13, 14, 15, 16, 17, 18,
19, 20,21, 22, 23, 24,
25, 26, 27,28, 29, 30,
32 mm

“ Relatii de calitate, afaceri de succes ! “

Qi - . )

CONTINUT |PRET RON
ANAA2498 140-980Nm  1.043,60

Cce=— S D

CONTINUT |PRET RON|
189,99

ANAF1621 40-210 Nm

CONTINUT [|PRET RON
GCAZ0016 82 piese 1.132,15

* Adaptata pentru autovehiculele europene

CONTINUT JPRET RON
JGAI1601 16 piese 170,25

CONTINUT |PRET RON

GDAI2702 27 piese 649,52

CONTINUT |PRET RON

GCAI8002 80 piese 479,27

*Pentru informatii complete referitoare la compo-
nenta truselor TOPTUL, véd rugdm si contactati un
consilier Materom.
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[ CONTACT |

Centrul Regional Transilvania

Adresa: Cristesti - Mures Str. Viilor, Nr.
800
Call Center: 0365 - 401.080

0265 - 327.127
Fax: 0365 - 401.080
e-mail: officems@materom.ro
Reprezentant Vanzari: Cristian Truta
Mobil: 0745-919.825
e-mail: cristian.truta@materom.ro

Centrul Regional Muntenia

Adresa: Str. 13 Decembrie,
Nr. 94, Brasov
Call Center: 0268 - 470.122 /
0368 - 405.285
Fax: 0268 - 415.517
e-mail: officebv@materom.ro
Director Regional Vanzari: Daniel Balan
Mobil: 0747 - 126.606
e-mail: danielbalan@materom.ro

Centrul Regional Dobrogea

Adresa: Str. Industriala, Nr.6, Constanta
Director Regional Vanzari:

Alexandru Danila

Mobil: 0751 - 308.314

e-mail: alexandru.danila@materom.ro

Centrul Regional Oltenia

Adresa: Arges, Pitesti, Comuna Bradu,
Sat.Geamana DN 65 B.
Call Center: 0248 - 615.115
0348 - 455.005
Fax: 0248-651.195
e-mail: office.pitesti@materom.ro
Director Reprezentant Vanzari
Marius Oancea
Mobil : 0758-249.794
e-mail: marius.oancea@materom.ro

Depozit Craiova

Sat Pielesti, Com Pielesti,Tarlaua 47,
Parcelele 131 si 132 (str. Calea Bucuresti,
nr.125) jud Dolj

Reprezentant Vanzari: Radulescu Catalin
Mobil : 0751-189.152

e-mail: catalin.radulescu@materom.ro

Centrul Regional Banat

Adresa: Timisoara,

Str. Holdelor nr. 14, ap.1

Call Center: 0256 - 280.984

Fax: 0256 - 247.399

e-mail: officetm@materom.ro
Director Regional Vanzari: Biro loan
Mobil: 0743-188.139

e-mail: ioan.biro@materom.ro

Depozit Timisoara
Str. Divizia 9 Cavalerie nr. 64

Centrul Regional Moldova

Adresa: Soseaua Poitiers, Nr.18, lasi

Call Center: 0232 - 227.122

Fax: 0232 - 220.480

e-mail: officeis@materom.ro

Director Regional Vanzari: Adrian Popana
Mobil: 0751-260.037

e-mail: adrianpopana@materom.ro

Depozit Suceava

Adresa: Str. Humorului, Nr. 119, Suceava
Reprezentant Vanzari: Marius Barbu
Telefon: 0751-189.157

e-mail: marius.barbu@materom.ro

Centrul Regional Bucuresti

Birou:
Adresa: B-dul Basarabia, Nr. 256, Bloc D
Center, Etj. 2, Sector 3, Bucuresti
Call Center: 0212 - 213.489 /

0314 - 252.550
Fax: 0212 - 214.484
e-mail: officebuc@materom.ro
Director Regional Vanzari: Cornel Cret
Mobil: 0746-189.569
e-mail: cornelcret@materom.ro

Depozite Bucuresti

Bucuresti, Sos. de Centura nr. 13, sat
Chiajna, com. Chiajna, jud. lifov
Bucuresti, Bd. Basarabia Nr:256, sect 3



